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hasseris medier

Tel.  (+00) 123 456 7890
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                  Indre Hasseris - Hasseris Villaby - Gl. Hasseris - Mølholm - Kærby - Skipperen - Provstejorden - Kornblomstvej - Scheelsminde - Sofiendal
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SKAL VI OGSÅ SÆLGE DIN BOLIG?

INDEHAVER

Frank V. Andersen

INDEHAVER

Martin Lindhøj
INDEHAVER

Jette Gudiksen

INDEHAVER

Allan Nørgaard

Vi er den bedst sælgende villa-mægler i HasserisVi har mere end 40 års erfaring og 24 engagerede medarbejdere, som er klar til at hjælpe. Vi tilbyder altid en gratis og uforpligtende vurdering.

Kontakt os på

96 31 60 00

Rådhuse i Hasseris gennem årene- eller de steder, hvor det sognekommunale styre holdt I årene 1842 - 1972
Køkkenfirma i stor turn aroundDet traditionsrige Boform er på vej tilbage til storhedstiden

Kampen for fri genoptræningMikkel Holmgaard har taget sagen i egen hånd.

Læs mere side 4 - 5

Læs mere side 8 - 9

Læs mere side 22-23

hasserisavis.dk

SE OGSÅ MÅNEDENS VILLA PÅ SIDE 27

Jan Larsen fortæller, at når Aalborg Håndbold vinder noget stort, kan hele organisationen holde fest i flere dage.

Jan Larsen:  - Vi skal huske at nyde triumferne

Af Helena Ravnsbæk

Hasserisavis.dk har begivet sig ned i Gigantiums under-etage, hvor Aalborg Hånd-bolds administration holder til. Direktør for Aalborg Håndbold, Jan Larsen, kom-mer spænende ind ad døren, for han skulle lige færdig-gøre et opkald inden mødet med avien.

”Har I fået kaffe?” spørger direktøren og konstaterer, at medarbejderne på kontoret allerede er kommet ham i 

forkøbet. Da vi sætter os i mødelokalet, afslører han, at de er en vigtig del af Aalborg Håndbolds hemmelighed for succes. 

For siden 2011, da Aalborg Håndbold blev stiftet efter at have været en del af AaB-koncernen, har klubbens popularitet været stødt sti-gende, og det samme har de sportslige resultater. Men det er ifølge Jan Larsen ikke noget, man kommer sovende til.

Fortsættes side 2
Læs mere side 2

Sundhed & velvære

Erhvervsprofilen

Jan Larsen er både stolt og beæret over at kunne stå i spidsen for Aalborg Hånd-bold, men han er heller ikke bleg for at sige sine drømme for det nordjyske håndboldhold højt og stoppe op og fejre det, når det lykkes. 

Synlighed  
der  

virker!
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12.500 aviser til husstande og avisstandere rundt om i udgivelsesområdet
Udgaver	 Udgivelse	 Deadline ordre		  Deadline materiale	

Nr. 1 Uge 1 	 Tirsdag d. 30. december	 Fredag d. 12. december	 Tirsdag d. 16. december 

Nr. 2 Uge 5  	 Onsdag d. 28. januar	 Fredag d. 16. januar	 Mandag d. 19. januar	

Nr. 3 Uge 9 	 Onsdag d. 25. februar	 Fredag d. 13. februar	 Mandag d. 16. februar	

Nr. 4 Uge 13 	 Onsdag d. 25. marts	 Fredag  d. 13. marts	 Mandag d. 16. marts	

Nr. 5 Uge 18 	 Onsdag d. 29. april	 Fredag d. 17. april	 Mandag d. 20. april	

Nr. 6 Uge 22 	 Onsdag d. 27. maj	 Onsdag d. 13. maj	 Mandag d. 18.. maj	

Nr. 7 Uge 26 	 Onsdag d. 24. Juni	 Fredag d. 23. juni	 Mandag d. 15. juni

Nr. 8 Uge 32 	 Onsdag d. 5. august	 Tirsdag d. 7. juli 	 Fredag  d. 31. juli - Boosted digitaludgave

Nr. 9 Uge  35	 Onsdag d. 26. august	 Fredag d. 14. august 	 Mandag d. 17. august	

Nr. 10 Uge 40 	 Onsdag d. 30. september	 Fredag d. 18. september	 Mandag d. 21. september

Nr. 11 Uge 44 	 Onsdag d. 28. oktober	 Fredag d. 16. oktober 	 Mandag d. 19. oktober

Nr. 12 Uge 48 	 Onsdag d. 25. november	 Fredag d. 13. november	 Mandag d. 16. november	

Hasserisavis.dk er bydelens stemme, der engagerer og informerer 
gennem både store og små egenproducerede historier. Vi arbejder 
aktivt for at øge den generelle viden om området og skabe 
interesse blandt vores læsere.
 
Som månedsmagasin i avisformat, trykt på kraftigt træfrit 
papir, stræber vi efter at være det centrale nyhedsmedie i 
Aalborgs velrenommerede bydel. Med 24-36 sider og ca. 50 % 
annoncedækning sikrer vi synlighed for annoncørerne, samtidig 
med at vi fastholder læsernes interesse.
 
Vi dækker 10.700 husstande og distribuerer 1.800 aviser fra 
standere. Hver trykte udgave har en levetid på ca. 3 uger, hvilket 

giver annoncører værdifuld eksponering over tid. Artiklerne deles 
løbende på vores netmedie og sociale medier, hvilket gør det muligt 
at henvende sig til både unge og ældre helt lokalt.
 
Vores mål er at levere gratis, høj kvalitet og relevant indhold til vores 
læsere med en venlig og faktabaseret redaktionel stil. Vi opfordrer 
desuden vores læsere til at bidrage med historier og synsvinkler, 
hvilket styrker det lokale fællesskab og fremmer tilhørsforholdet til 
hasserisavis.dk.
 
Annoncering hos hasserisavis.dk er derfor ikke bare en mulighed 
for synlighed, men også en chance for at blive en del af et stærkt 
lokalt fællesskab.

Få kontakt 
til ca. 18.000 

læsere
- i Aalborgs resourcestærke område.
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Annoncemoduler			 

Pris

Forside: 	6 x 90 mm i 4 farver (266x150mm)	�  kr. 3.895,-

1/1 side: 	 6 x 365 mm i 4 farver (266x365mm)� kr. 6.995,-

1/2 side: 	3 x 365 mm  eller 6 x 180 mm i 4 farver (266x180mm)�kr. 3.795,-

1/4 side: 	3 x 180 mm i 4 farver (131x180mm)	�  kr. 2.095,-

1/8 side: 	3 x 88  mm i 4 farver (131x88mm)	�  kr.   1.295,-

Kontakt os for rabat ved f.eks.  6 og 12 indrykninger.

 

Placeringstillæg				  

Pris

Side 3			                            kr. 750,-

Side 5, 7 og 9		                           kr. 550,-

Bagside	    		                           kr. 995,-

Alle priser er ex. moms og grafisk materiale. Færdigt materiale sendes  
som pdf-filer til info@hasserisavis.dk.
Annoncerne leveres i en opløsning på 200 dpi, streg 1200 dpi.  
CMYK-separerede. Samlet punktprocent ikke over 225%.  
Avisen produceres på 70 gram hvidt træfrit papir. 

I ethvert Multiform køkken, hvor håndværk møder passion, skabes en oplevelse for 

den kompromisløse connoisseur. Hver eneste detalje og element er nøje udvalgt, 

ikke kun for deres æstetiske udtryk, men også for de betydningsfulde elementer, der 

definerer funktionalitet og holdbarhed.

CRAFTED FOR CONNOISSEURS

multiform.dk

Bådehavnsvej 11B    9000 Aalborg    T: +45 5364 2023    @multiformaalborg

Gratis 
3D-tegning
Værdi af kr. 2.495

Book et designmøde i perioden 17. marts til 11. april og få en 

3D-tegning gratis. Møde skal afholdes senest lørdag d. 11. april.

KOLDING

NORDAGER 22

AALBORG SV

STENBUKKEN 7A

KØGE

INDUSTRIVEJ 2

SHOWROOMS

FIND INSPIRATION 

WWW.VICA.DK

ORANGERIER  |  UDESTUER  |  PERGOLAER  |  DRIVHUSE  |  PAVILLONER

OVERDÆKKEDE TERRASSER  |  GLASINDDÆKNINGER

Danske Bolig Fri™ er kåret som et af markedets  billigste boliglån
Læs mere på www.danskebank.dk/danskeboligfri

JUN. 2024

Skelagervej

Hasserisvej

Hasseris Enge

Hobrovej

Annebergvej

Vestre Alle
Under Lien

Letvadvej

Kong Chr. Allé

Mølholmsvej

Sofiendal

Scheelsminde

Kærby

Indre  
Hasseris

Hasseris 
Bymidte

Mølholm

Hasseris
Enge

Gl. Hasseris

MARKEDSOMRÅDE FOR 
MÅNEDSUDGAVEN!
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opbygget sol-
ide venskaber. 
Kig på den 
nærmeste af-
deling og se 
på, om de over-
hovedet kan 
falde til der. Er 
det muligt at 
cykle ind til by-
midten eller til 
indkøb? Spørg 
e v e n t u e l t 
afdelingsfor-
manden om, 
hvordan af-
delingen fun-
gerer. Hvem 
der bor der, er 
der fælles ar-
rangementer?, 

ser området pænt ud og 

bliver bygningerne vedlige-

holdt? Og mange andre 

spørgsmål som kan være 

vigtige at får svar på. Mange 

seniorer foretrækker en 

bolig på 3-4 værelser, fordi 

de gennem et langt liv har 

samlet en del indbo og har 

været vant til at have god 

plads. Er der overhovedet 

noget ledigt i den størrelse i 

den nærmeste afdeling?

Klar til fællesskabet
- Et andet meget vigtigt 

spørgsmål, man skal stille 

sig selv, er, om man er både 

indstillet på og klar til fæl-

lesskabet. Ganske vist et 

uforpligtende fællesskab, 

men i en almen boligafdeling 

bor man tættere end i et par-

celhuskvarter, så man skal 

være indstillet på fællesskab 

på et eller andet niveau. 

Omvendt er der måske også 

mange, som i virkeligheden 

har savnet et fællesskab i 

parcelhuskvarteret, hvor der 

kan være en tendens til at 

være sig selv nærmest. En 

velfungerende afdeling i et 

alment boligområde er typisk 

kendetegnet med et givende 

fællesskab. Her spiser man 

sammen engang imellem. 

Der er andre sociale arrange-

menter hvor man synger 

sammen, holder banko til 

stor morskab for beboerne, 

eller der arrangeres fore-

drag. Og ellers mødes man i 

opgangen eller på de grønne 

arealer, gør Jørgen Henriksen 

opmærksom på og peger på 

endnu en mulighed for at bo 

alment.

Seniorbofællesskab
- Hos Hasseris Boligselskab 

har vi et enkelt seniorbofæl-

lesskab, Sælsager der ligger 

i Sofiendalskvarteret. Her 

er der 20 seniorboliger med 

to eller tre værelser. Her er 

alderskravet til indflytning 

55 til 70 år, og det er vigtigt 

for afdelingen, at beboers-

ammensætningen er helt 

rigtig for at skabe den rette 

dynamik. Vi ønsker derfor 

en aldersmæssig diversitet, 

således at alle ikke er 55 år, 

eller alle er 70 år. Der må 

gerne være noget af det 

hele aldersmæssigt. Og så 

er det igen vigtigt, at man vil 

fællesskabet, for ellers fun-

gerer en så relativt lille afdel-

ing ikke, understreger Jørgen 

Henriksen.

Sørg for at få tidligt plads på ventelisten
Ventelisten på den ønskede bolig hos Hasseris Boligselskab kan være meget lang.

Af Niels Henriksen

Med en ventetid på 15 eller 

måske endda 20 år for at 

kunne flytte ind i præcis den 

bolig, som man ønsker sig, 

er der alt mulig grund til at 

skrive sig op på ventelisten 

i Hasseris Boligselskab. Så 

tidligt som overhovedet mu-

ligt.

Sådan lyder det gode råd fra 

direktør i boligselskabet, Jør-

gen Henriksen, der selv blev 

skrevet op til en almen bolig 

dagen efter, han blev født.

- Vores livssituation kan jo 

ændre sig på et splitsekund. 

Vi kan blive så syge, at vi ikke 

længere er i stand til at blive 

boende i vores parcelhus. Vi 

kan komme ud for en ulykke, 

som betyder, at vi ikke kan 

passe den store have. Eller 

vi bliver skilt og har hverken 

brug for det store hus eller 

måske ikke råd til at betale 

huslejen. Eller de unge, der 

er færdige med at læse og 

komme i job og ønsker no-

get større at bo. Og måske 

gerne et sted de kan stifte 

familie.  Det er forhold, som 

giver os anledning til at over-

veje vores boligsituation 

og en god mulighed for at 

tænke alternativt og kigge 

på lejemarkedet - og måske 

specielt muligheden for at 

blive beboer i en almen bolig-

afdeling.

I virkeligheden skal man be-

tragte opskrivning til en bolig 

i et alment boligselskab som 

en forsikring. Som nævnt 

kan ens livssituation ændre 

sig og behovet for anden 

bolig melde sig. 
Og mennesker 
udvikler sig og 
får nye syn på 
mange ting 
gennem livet, 
så også ønsker 
omkring bosit-
uation ændrer 
sig - så måske 
står man en 
dag og ønsker 
at bo til leje 
og ikke eje, for 
i stedet at få 
mere tid til an-
dre interesser 
end at passe 
hus og flere 
penge til andet 
i stedet for at 
betale terminer. 

Hele forudsætningen for 

at komme til at bo i en al-

men bolig er at man er skre-

vet op på en venteliste. Og 

boligerne tildeles efter tur. 

Jo lænegere man har stået 

på venteliste jo større er 

chancen for at få tilbudt en 

bolig. På mange boliger er 

ventetiden lang, men der 

er også boliger, hvor vente-

tiden er mellem 3 og 5 år. Og 

når man først har en bolig i 

selskabet er muligheden for 

at få øsnkeboligen større, da 

der er oprykningsret for de 

der bor i afdelingerne i for-

vejen.

Mange vil sikkert tænke at 

man ikke har behov for at 

være opskrevet til en bolig 

og dermed tænke det som 

en forsikring. Men de fleste 

er jo netop forsikret for at 

imødegå når noget går galt 

Klokkestolen er et smukt atrraktivt byggeri, som Hasseris Boligselskab håber at få mulighed for at bygge i Hasseris. Her er plads og faciliteter til flere generationer.

Betalt indhold

Hasseris Boligselskab tilbyder tidssvarende og velholdte boliger af alle typer.

- og et par hundrede kroner 

om året er billigt for at få 

muligheden for at få tilbudt 

en almen bolig inden for en 

rimelig tid, når behov eller 

ønsker melder sig.

Stor fordel
- Alle, der er fyldt 15 år, kan 

selvstændigt skrive sig op 

på en venteliste. Prisen er 

bare 100 kr. om året for dem, 

der ikke har et umiddelbart 

behov for at skifte bolig, og 

200 kr. for dem der er aktivt 

boligsøgende. Det er en stor 

fordel at være skrevet op på 

en venteliste. En opskriving 

på ventelisten er hele ud-

gangspunktet for overhove-

det at komme i betragtning 

til en almen bolig. Og jo læn-

gere tid man har været op-

skrevet desto større er chan-

cen for at få tilbudt en bolig 

- og måske endda drømme-

boligen. Det bærende princip 

i almen bolig er at det går 

efter tur - uanset om det er 

nogen der bor i boligselska-

bet i forvejen eller det er no-

gen der ønsker at komme til 

at bo der.

God råd
- Mange, der i dag bor i egen 

bolig, har måske aldrig boet 

til leje. Og slet ikke i en al-

men bolig, så jeg vil gerne 

give et par gode råd til dem, 

der måske overvejer at bo til 

leje i eksempelvis Hasseris 

Boligselskab. Udover tidligt 

at lade sig skrive op på ven-

telisten, så tag ud og kig på 

afdelingerne. Mange, der 

synes, at de har behov for 

at flytte fra det store par-

celhus til en mindre lejebolig, 

foretrækker tit at blive boen-

de i det område , de kender.  

Der kan være en masse soci-

ale relationer mellem i nabo-

laget hvor de i dag bor i par-

celhus. De har været naboer 

i mange år og har dermed 

Betalt
artikel

frafra  3.995,-
Pris inkl. interview og produktion 

af artikel på ca. 3.000 anslag i 
månedsudgaven af hasserisavis.

dk,  trykt  i 12.100 eks. - samt på 
netudgaven.*

Prisen er ex. moms.

*Den viste artikel er en helside til kr. 6.995,- ex. moms.
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0101
Top banner
900x250 Pixel
Pris pr. måned ex. moms

1.995,-1.995,-

0303
Half page
300x600 Pixel
Pris pr. måned ex. moms

1.995,-1.995,-

0202
Hoved artikel
300x250 Pixel
Pris pr. måned ex. moms

1.495,-1.495,-

0404
Betalt online artikel  
inkl. produktion
Pris pr. artikel ex. moms

2.495,-2.495,-

LOKALE  
NYHEDER  
HVER DAG
På farten eller i middagspausen
Bliv set online på hasserisavis.dk sammen med vores lokale nyheder 
og interessante artikler hver  dag.

Over  
100.000 views  

det seneste år!
- registreret  

 primo nov.ember 2025 på 

hasserisavis.dk
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Pernille og Kaare fra Snackfabrikken:  

Klar til nye kulinariske eventyr
Efter et succesfuldt første år er Pernille og Kaare klar til at føre Snackfabrikkens foodtruck i nye retninger, hvor fokus fremover vil være 

på skræddersyede madoplevelser og kreativ gastronomi.

Af Helena Ravnsbæk

Efter et succesfuldt første år 

med deres foodtruck er Per-

nille Louise Christensen og 

Kaare Holt Jakobsen nu klar 

til at udvide deres snackfab-

rik med endnu flere skræd-

dersyede madoplevelser. 

“Vi har skullet mærke efter, 

hvilken vej vi skulle gå, for 

der er jo mange muligheder, 

når man driver en foodtruck,” 

forklarer Pernille og fortsæt-

ter: 

“For mit vedkommende for-

svinder det kreative aspekt, 

når der går masseproduktion 

i den. Det kan være sjovt 

nogle gange, men det er ikke 

noget, jeg ønsker at gøre 

hver eneste weekend.”

I stedet drømmer makker-

parret om at arbejde mere 

kreativt med farver, teks-

turer og smage – gerne til 

forskellige fester og events, 

hvor de kan slippe fantasien 

løs og skabe endnu flere 

gode madoplevelser for 

kunderne. 

Eventyret på hjul

Snackfabrikkens foodtruck 

har været på vejene siden 

maj 2023, da Pernille, au-

todidakt fødevareiværksæt-

ter og vejleder ved AMU 

Nordjylland, og Kaare, selv-

lært grillmester og salgsin-

geniør, første gang åbnede 

lågen på Nørholmsvej. Med 

en beskeden salgsvogn og 

et opslag på Facebook om-

kring fredagstapas og lune 

deller med kartoffelsalat, 

overraskede de sig selv ved 

at omsætte for 10.000 kr. 

på deres første dag. 

“Det var vildt!” husker Pernille 

med et smil. ”Da vi lukkede 

lågen til vognen igen, kunne 

vi næsten ikke tro, hvad der 

lige var sket.”

Kaare tilføjer: “Og herfra 

gik det stærkt. Inden vi var 

klar til det, havde vi allerede 

booket os ind til DM-ugen 

og Verdens Vildeste Brobyg-

gere i Aalborg.” 

De fortæller om DM-ugen i 

2023 på Honnørkajen, hvor 

Kaare tryllede pulled beef 

frem ved grillen, mens Per-

nille sammensatte lækre 

sandwich og salatbowls.

“Det var heftigt,” minder Per-

nille. Kaare griner og tilføjer: 

“Jeg plejer sjældent at gå i 

panik, men det skete her, og 

jeg måtte sige til Pernille, at 

vi skulle lukke vognen for at 

få overblik.”

Pernille smiler og svarer: 

“Men jeg ville ikke lukke, så 

jeg ignorerede ham – og vi 

kørte bare videre.”

Skræddersyede events

Heldigvis gik DM-ugen i som-

meren 2023 over al forvent-

ning, og Kaare og Pernille har 

vist sig at være et stærkt 

makkerpar. 

“Vi arbejder virkelig godt 

sammen,” fortæller Kaare. 

“Pernille er den kreative 

hjerne med 100 idéer, mens 

jeg sørger for, at vi griber de 

fem, der giver mest mening.” 

Men ikke alle dage har 

været præget af travlhed. 

Selvom de har haft mange 

gode oplevelser med deres 

foodtruck, har de også haft 

dage, hvor der næsten in-

gen kunder kom forbi. Det 

har fået dem til at tænke 

fremad.

“Vi elsker at arbejde sam-

men og skabe noget nyt,” 

fortæller Pernille, “men vores 

fremtid ligger ikke i at stå på 

torve hver weekend.” 

I stedet ønsker de at koncen-

trere sig om skræddersyede 

events, hvor de kan tilbyde 

unikke menuer og madoplev-

elser.

Kaare forklarer, at deres kon-

cept er meget fleksibelt, og 

det er her, de finder glæde. 

“Der er ikke to fester, der er 

ens,” siger han og tilføjer, at 

de gerne vil tilpasse menuer 

til forskellige arrangementer. 

“Har man et arrangement, så 

kontakt os, så finder vi ud af 

det sammen.”

Følg med vognen

I øjeblikket arbejder både 

Pernille og Kaare stadig fuld 

tid ved siden af Snackfabrik-

ken. Mens Kaare fortsætter 

med sit faste job, drømmer 

Pernille om at investere mere 

tid i udviklingen af virksom-

heden. 

“Jeg vil gerne skrue op for 

blusset,” siger hun. Hun 

ønsker at fokusere endnu 

mere på det, hun elsker – det 

Pernille og Kaare er det passionerede makkerpar, der står bag Snackfabrikken.

Snackfabrikken kommer med skræddersyede bud på delikate 

smagsoplevelser til enhver fest.
Hos Pernille og Kaare skal maden ikke kun smage fantastisk, 

men den skal også se indbydende ud. 

æstetiske og kreative. Der-

for er hun begyndt at op-

sætte buffeter for kunderne. 

“Det er fint at bestille lækker 

mad anrettet på fade, men 

uden den rette præsenta-

tion kan det hurtigt falde til 

jorden,” påpeger hun.

Selvom Pernille og Kaare 

nu er på vej ud af nye spor 

med Snackfabrikken, vil de 

fortsat tilbyde tapas for to 

lejlighedsvis. Man kan følge 

med i på Instagram og Face-

book, hvor de også snart vil 

de præsentere deres julefro-

kostmenuer. 

Se mere på deres hjemme-

side: https://snackfabrikken.

dk/

Betalt indhold

BRONZE
MEDIE-
PAKKE
Annoncepakke der giver fuld dækning i 
Aalborgs ressourcestærke område

20262026
ANNONCEPAKKER

fra hasseris medier

Spar
12.335,-

over 12 måneder.

Ex .moms

    12    12 Annoncer i månedsudgavenKvart side i hver udgave.Normalpris kr. 2.095,-  pr. annonce.Tillæg for annonceproduktion. 

365365 Bliv set hver dag på hasserisavis.dk
Banner ved hovedartikel - 365 dage.Normalpris kr. 1.495,- pr. md.Tillæg for produktion af banner. 

       1       1 Betalt artikel - på tryk & netavisCa. 3.000 anslag + foto.Normalpris kr. 3.995,- pr. artikel.Inkl. interview og produktion. 

Fuld
dækning

kunkun  2.895,-
Pris pr. måned,  inkl. interview og 

produktion af artikel på ca. 3.000 anslag 
i månedsudgaven af hasserisavis.dk,  
trykt  i 12.100 eks. samt på netavisen.

Prisen er ex. moms.

”Som et lokalt firma med mange kunder fra lokalområdet, er det vigtigt for os at støtte op 
om vores bydel, som vi er glade for. Derfor har vi valgt at annoncere i hasserisavis.dk, som 
er en lokal avis, der også arbejder lokalt og engagerer sig i vores bydel.

Hasserisavis.dk arbejder dynamisk og har fingeren på pulsen. Historierne er relevante, og 
deres journalistiske linje er præget af ordentlighed og positivitet, samtidig med at de stiller 
de spørgsmål, der skal stilles, uden at miste den gode tone.

Vi kan mærke, at avisen bliver læst, for når vi har haft historier eller salgsannoncer med, får 
vi altid positiv respons. Avisen har udviklet sig meget og når efterhånden bredt ud.

Vi sætter stor pris på det gode samarbejde med teamet, som altid er glade og dygtige, og 
som har en god vinkel på tingene, der er ordentlig og oprigtig.
Derfor ønsker vi at annoncere i hasserisavis.dk, da det er et godt medie til at få indsigt i, 
hvad der sker i lokalområdet, som også bliver læst. ”

- Jette Gudiksen, Indehaver & ejendomsmægler Thorkild Kristensen.

Positiv
respons

- hasserisavis.dk leverer relevante 
historier, der giver positiv respons.
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Pernille og Kaare fra Snackfabrikken:  

Klar til nye kulinariske eventyr
Efter et succesfuldt første år er Pernille og Kaare klar til at føre Snackfabrikkens foodtruck i nye retninger, hvor fokus fremover vil være 

på skræddersyede madoplevelser og kreativ gastronomi.

Af Helena Ravnsbæk

Efter et succesfuldt første år 

med deres foodtruck er Per-

nille Louise Christensen og 

Kaare Holt Jakobsen nu klar 

til at udvide deres snackfab-

rik med endnu flere skræd-

dersyede madoplevelser. 

“Vi har skullet mærke efter, 

hvilken vej vi skulle gå, for 

der er jo mange muligheder, 

når man driver en foodtruck,” 

forklarer Pernille og fortsæt-

ter: 

“For mit vedkommende for-

svinder det kreative aspekt, 

når der går masseproduktion 

i den. Det kan være sjovt 

nogle gange, men det er ikke 

noget, jeg ønsker at gøre 

hver eneste weekend.”

I stedet drømmer makker-

parret om at arbejde mere 

kreativt med farver, teks-

turer og smage – gerne til 

forskellige fester og events, 

hvor de kan slippe fantasien 

løs og skabe endnu flere 

gode madoplevelser for 

kunderne. 

Eventyret på hjul

Snackfabrikkens foodtruck 

har været på vejene siden 

maj 2023, da Pernille, au-

todidakt fødevareiværksæt-

ter og vejleder ved AMU 

Nordjylland, og Kaare, selv-

lært grillmester og salgsin-

geniør, første gang åbnede 

lågen på Nørholmsvej. Med 

en beskeden salgsvogn og 

et opslag på Facebook om-

kring fredagstapas og lune 

deller med kartoffelsalat, 

overraskede de sig selv ved 

at omsætte for 10.000 kr. 

på deres første dag. 

“Det var vildt!” husker Pernille 

med et smil. ”Da vi lukkede 

lågen til vognen igen, kunne 

vi næsten ikke tro, hvad der 

lige var sket.”

Kaare tilføjer: “Og herfra 

gik det stærkt. Inden vi var 

klar til det, havde vi allerede 

booket os ind til DM-ugen 

og Verdens Vildeste Brobyg-

gere i Aalborg.” 

De fortæller om DM-ugen i 

2023 på Honnørkajen, hvor 

Kaare tryllede pulled beef 

frem ved grillen, mens Per-

nille sammensatte lækre 

sandwich og salatbowls.

“Det var heftigt,” minder Per-

nille. Kaare griner og tilføjer: 

“Jeg plejer sjældent at gå i 

panik, men det skete her, og 

jeg måtte sige til Pernille, at 

vi skulle lukke vognen for at 

få overblik.”

Pernille smiler og svarer: 

“Men jeg ville ikke lukke, så 

jeg ignorerede ham – og vi 

kørte bare videre.”

Skræddersyede events

Heldigvis gik DM-ugen i som-

meren 2023 over al forvent-

ning, og Kaare og Pernille har 

vist sig at være et stærkt 

makkerpar. 

“Vi arbejder virkelig godt 

sammen,” fortæller Kaare. 

“Pernille er den kreative 

hjerne med 100 idéer, mens 

jeg sørger for, at vi griber de 

fem, der giver mest mening.” 

Men ikke alle dage har 

været præget af travlhed. 

Selvom de har haft mange 

gode oplevelser med deres 

foodtruck, har de også haft 

dage, hvor der næsten in-

gen kunder kom forbi. Det 

har fået dem til at tænke 

fremad.

“Vi elsker at arbejde sam-

men og skabe noget nyt,” 

fortæller Pernille, “men vores 

fremtid ligger ikke i at stå på 

torve hver weekend.” 

I stedet ønsker de at koncen-

trere sig om skræddersyede 

events, hvor de kan tilbyde 

unikke menuer og madoplev-

elser.

Kaare forklarer, at deres kon-

cept er meget fleksibelt, og 

det er her, de finder glæde. 

“Der er ikke to fester, der er 

ens,” siger han og tilføjer, at 

de gerne vil tilpasse menuer 

til forskellige arrangementer. 

“Har man et arrangement, så 

kontakt os, så finder vi ud af 

det sammen.”

Følg med vognen

I øjeblikket arbejder både 

Pernille og Kaare stadig fuld 

tid ved siden af Snackfabrik-

ken. Mens Kaare fortsætter 

med sit faste job, drømmer 

Pernille om at investere mere 

tid i udviklingen af virksom-

heden. 

“Jeg vil gerne skrue op for 

blusset,” siger hun. Hun 

ønsker at fokusere endnu 

mere på det, hun elsker – det 

Pernille og Kaare er det passionerede makkerpar, der står bag Snackfabrikken.

Snackfabrikken kommer med skræddersyede bud på delikate 

smagsoplevelser til enhver fest.
Hos Pernille og Kaare skal maden ikke kun smage fantastisk, 

men den skal også se indbydende ud. 

æstetiske og kreative. Der-

for er hun begyndt at op-

sætte buffeter for kunderne. 

“Det er fint at bestille lækker 

mad anrettet på fade, men 

uden den rette præsenta-

tion kan det hurtigt falde til 

jorden,” påpeger hun.

Selvom Pernille og Kaare 

nu er på vej ud af nye spor 

med Snackfabrikken, vil de 

fortsat tilbyde tapas for to 

lejlighedsvis. Man kan følge 

med i på Instagram og Face-

book, hvor de også snart vil 

de præsentere deres julefro-

kostmenuer. 

Se mere på deres hjemme-

side: https://snackfabrikken.

dk/

Betalt indhold

BRONZE
MEDIE-
PAKKE
Annoncepakke der giver fuld dækning i 
Aalborgs ressourcestærke område

20262026
ANNONCEPAKKER

fra hasseris medier

Spar
12.335,-

over 12 måneder.

Ex .moms

    12    12 Annoncer i månedsudgavenKvart side i hver udgave.Normalpris kr. 2.095,-  pr. annonce.Tillæg for annonceproduktion. 

365365 Bliv set hver dag på hasserisavis.dk
Banner ved hovedartikel - 365 dage.Normalpris kr. 1.495,- pr. md.Tillæg for produktion af banner. 
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Af Matias Kirstein Petersen

Sidste år stod 1. salen i en villa på Constancevej over for en totalrenovering, 
og opgaven blev lagt i hænderne på Boform Aalborg, nærmere bestemt Caro-
line Kjærsgaard Goth fra designstudiet Riisecreativ, som både er frontperson 
i Boform og beboer i villaen. Det særlige ved projektet er, at det er Carolines 
eget hjem, og derfor har hun haft mulighed for at dykke helt ned i detaljerne 
og forme løsningerne, præcis som hun ønskede det – men med udgangspunkt 
i Boforms værdier og tilgang.

Forener harmoni og æstetik med funktionalitet
Nu kan designstudiet løfte sløret for det endelige resultat af renoveringen 
af villaens 1. sal, hvor samtlige kvadratmeter har fået den helt store tur. Alle 
løsninger, hvad end vi snakker rumfordeling, gulve, skabsplads eller gardiner, er 
således noget, som Caroline har været involveret i.

”I dag er Boform Aalborg mere end et firma, der sælger snedkerkøkkener. Flere 
af vores kunder efterspørger nemlig ofte en mere helhedsorienteret design-
løsning, hvor vi ikke kun står for køkkenet, men også bliver involveret i øvrige 
rum samt i indretningen. Ved at gøre brug af os sikrer vi, at alle elementer kom-
plementerer hinanden og skaber et både harmonisk, æstetisk og funktionelt 
hjem,” fortæller Caroline.

Der er altså tænkt på alt – lige fra rumforløb, lysindfald og diskret opbevaring 
til snedkererede garderobeskabe og eksklusive gulvbelægninger – for ikke at 

Totalforvandling med Boform 
Hasserisavis.dk har været på besøg på Constancevej, hvor designstudiet,  

Boform Aalborg, har stået for totalrenoveringen af villaens 1. sal.

snakke om de små, men lige så afgørende detaljer i form af blandt andet greb, 
låger og tekstiler, som alle er specialdesignet ned til mindste detalje på bag-
grund af personlige ønsker. Selve renoveringen har taget et lille år, men pro-
jektet strækker sig over længere tid og inkluderer blandt andet også rejser til 
Frankrig, hvor Caroline har kunnet lade sig inspirere.

”Vi har forsøgt at skabe en 1. sal, der er moderne og inspireret af udlandet, men 
hvor der samtidig kan trækkes masser af tråde til villaens klassiske elegance, 
og så er alt udført i tidløse og gedigne materialer, såsom massivt egetræ, mes-
singbelagt armatur og corian. Samtidig har vi haft fokus på at integrere funk-
tionelle løsninger som garderobeskabe med lys i og integrerede el-løsninger.”

Kunden i centrum
Caroline forklarer, at det hos Boform Aalborg er vigtigt, at processen starter på 
kundens præmisser. Derfor tilbyder designstudiet både at komme ud til kun-
den for en personlig gennemgang af boligen og projektets muligheder, eller 
man kan vælge selv at aflægge butikken i Råens Palæ på Råensvej 1 besøg 
med sine idéer og ønsker.

”Nogle har brug for, at vi ser deres hjem og fornemmer stemning og stil, før vi 
begynder at tegne løsninger. Andre kommer ind til os med en klar vision, og 
så bygger vi videre på det sammen. Det handler ikke kun om at finde flotte 
løsninger, men om at finde de rigtige. Og det kræver dialog og tillid,” slutter 
Caroline Kjærsgaard Goth.

Betalt samarbejde

”Vi valgte at annoncere i hasserisavis.dk, fordi det var oplagt for os som nyindflyttede i 
Hasseris at fokusere på lokal annoncering. Hasserisavis.dk rammer en målgruppe, vi også 
arbejder med, og derfor er det den eneste lokalavis, vi har valgt at annoncere i.

Fra starten har jeg oplevet en positiv dialog med teamet, der gør det let at samarbejde. De 
er altid hurtige til at følge op og kontakte mig, hvis der opstår nye muligheder for at prøve 
noget anderledes.  

Vi har haft gode erfaringer med annoncering både i den trykte avis, online og på pyloner-
ne, hvilket har været muligt takket være den gode dialog.

Jeg sætter stor pris på, hvordan hasserisavis.dk altid vender tilbage og følger op på tin-
gene, og jeg vil bestemt anbefale andre, der ønsker at nå ud til folk i dette lokalområde, at 
annoncere her.”
 

- Lars Riise Simonsen, Indretningsarkitekt, Boform Aalborg.

Effektiv  
annoncering

- Hasserisavis.dk tilbyder muligheder, 
der når vores målgruppe.
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Produktchef Kristian Munk-Schaltz forklarer Boforms stolte finérarbejde, der håndsyes sammen for at sikre de rene linjer.

Af Helena Ravnsbæk

Siden 2017 har køkken-

firmaet Boform holdt til 

på Porsvej i Hasseris. Her 

møder hasserisavis.dk Sten 

Søgaard, der har været ad-

ministrerende direktør i 10 

måneder, hvis opgave er at 

finde tilbage til Boforms tra-

ditionsrige DNA og sprede 

budskabet om de unikke 

arkitekttegnede køkkener i 

topkvalitet på ny.

”Der har været meget stille 

omkring Boform i de seneste 

år. Mange i Aalborg kender 

Boform, men andre steder 

kender man os ikke. Det 

skal vi have bredt ud, så folk 

ved, at Boform er noget helt 

specielt,” lyder det fra Sten 

Søgaard, der selv er stolt ejer 

af et Boformkøkken gennem 

17 år.

Tilbage til storhedstiden

Siden 1979 har Boform 

skabt arkitekttegnede løs-

ninger med snedkerdetaljer, 

hvor produktionen startede 

på Skudehavnsvej i Aalborg.

Kristian Munk-Schaltz, der 

har været produktchef hos 

Boform i halvandet år, har i 

mange år arbejdet tæt sam-

men med Boform. Efter nye 

ejere af køkkenfirmaet kom 

til i 2019, blev han spurgt, 

om han ville være med på rej-

sen, som han takkede ja til.

”Fra midt 1990’erne og op 

gennem 00’erne var Boform 

den førende køkkenprodu-

cent i Danmark. Det var Bo-

form, ’man vendte sig om 

efter på gaden’. Det var Bo-

forms stand, man skulle over 

til på køkkenmesserne, for 

man skulle lige se, hvad de 

nu havde fundet på. Og det 

er der, vi gerne vil hen igen,” 

siger han og tilføjer:

”Boform er ligesom dengang 

et køkkenunivers, hvor der 

kan opstå magi, hvor ting 

kan lade sig gøre, som man 

ikke kan gøre andre steder. 

Og så er det med den helt 

høje kvalitet i førersædet,” 

siger produktchefen.

Tidløse tidstypiske  

køkkener
Boforms køkkenunivers 

passer ifølge Kristian Munk-

Schaltz godt ind i nutidens 

dagsorden om bæredyg-

tighed, og han fortæller, at 

køkkenerne kan holde i 30 år, 

hvor det tidløse design gør 

Traditionsrigt køkkenfirma i stor turn around
Direktør Sten Søgaard, salgschef Joan Dalsgaard Pedersen og produktchef Kristian Munk-Schaltz er alle vigtige led i køkkenfirmaet  

Boforms turn around, hvor målet er at få endnu flere arkitekttegnede, kompromisløse kvalitetskøkkener gennem produktionen i Hasseris.

det muligt at tilpasse nye 

trends ved fx at skifte farver 

på fronterne.

”Når man får et køkken de-

signet af kompetente arki-

tekter, får man også noget, 

der er tidløst, hvor det måske 

kun er farven, der er tidsty-

pisk. Men så kan vi omlakere 

det eller skifte bordpladen. 

Vi gemmer også gamle re-

servedele, så når vi nogle 

gange får besøg af gamle 

Boformkunder, kan de få en 

ny reservedel til deres 30 år 

gamle køkken,” siger Kristian 

Munk-Schaltz og tilføjer: ”Jeg 

tror ikke, at der er ret mange i 

branchen, der supplerer køk-

kener lige så meget, som vi 

gør.”

Kunder i glædeståre

En del af Boforms turn 

around-strategi er at opti-

mere produktionen på de 

3000 kvm på Porsvej. Virk-

somheden har investeret i 

en ny maskine, der minimerer 

spild ved pladeudskæring til 

det minimale, og fabrikken 

er i fuld gang med, at strøm-

line produktionen på ny for 

at få et endnu bedre flow. 

Derudover har de sørget for, 

at fabrikkens ansatte har 

helt styr på håndværket og 

kvaliteten, som Boform-ån-

den lever på.

”Folk, der køber et Boform-

køkken, har gået og sparet 

op til det, og derfor forventer 

de også noget unikt i høj 

kvalitet,” siger direktør Sten 

Søgaard. ”Derfor skal med-

arbejderne i produktionen 

forstå, at når de laver noget, 

skal det være det ypperste. 

Vi køber gerne mange lom-

meklude til kunderne, for 

når de modtager deres nye 

køkken, skal de helst stå med 

tårer i øjnene,” siger Sten 

Søgaard.

Direktøren fortæller des-

uden, at virksomheden er 

ved at skifte lak-leverandør 

til en endnu højere kvalitet, 

og at de også er i dialog med 

en designer om at skabe 

unikke Boform-greb, for ”det 

kan jo gøre helt ondt at se, 

når lange greb, der slet ikke 

passer til, bliver sat på,” gri-

ner direktøren.

Ud over grænserne

Boform har et mål om at 

være endnu mere synlige, 

og derfor arbejder køkken-

virksomheden hårdt for at 

få endnu flere forhandlere 

med ombord. Salgschef Joan 

Dalsgaard Pedersen, der har 

været hos Boform i knap 

to år, fortæller, at udlandet 

allerede er begyndt at vise 

interesse for de arkitekt-

tegnede køkkener.

”Folk er begyndt at hen-

vende sig fra Holland, Tysk-

land, Sverige og England, 

og vi har lige fået en hen-

vendelse fra Schweiz. Der 

Salgschef Joan Dalsgaard Pedersen forklarer, at alle kanter bliver slebet i hånden for at sikre Boforms høje kvalitet.

     Erhvervsprofilen
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MEDIE-
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Annoncepakke der giver fuld dækning i 
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ANNONCEPAKKER
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dækning

kunkun  4.595,-
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Over 12 måneder.

Ex .moms
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”Hasserisavis.dk var et naturligt valg for os, da den både giver os lokal synlighed og mu-
lighed for at støtte det lokalsamfund, vi er en del af. Da vores kunder bor i området, er det 
vigtigt for os både at være synlige og samtidig vise, at vi aktivt bakker op om det lokale.
 
Her er hasserisavis.dk et godt projekt, der både understøtter lokalsamfundet og det lokale 
forretningsliv. Jeg mener, at det leverer et produkt, der er relevant for både os som annon-
cør og absolut også for hele Hasseris – noget vi gerne vil bakke op om.
 
Jeg sætter stor pris på hele pakken hos hasserisavis.dk, især teamets lydhørhed. Da jeg 
foreslog løbende artikler med vores investeringschef, blev jeg mødt med åbenhed. Det 
gør en betydelig forskel at have en samarbejdspartner, der griber bolden.
 
For os er det et vedvarende samarbejde, for jeg mener bestemt, at man bør bakke op om 
det lokale – det viser, at vi står skulder ved skulder, og det vil jeg varmt anbefale andre også 
at gøre.”
 

- Jesper Bruun Nissen, Afdelingsdirektør Ringkjøbing Landbobank Hasseris.

Støtte og 
synlighed 

 - Vi bakker op om lokalsamfundet med 
hasserisavis.dk.
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Hvad gør private investorer i en støjende og kaotisk verden? 

I en verden præget af handelskrig og markedsuro søger private investorer tryghed. Investeringschef i Ringkjøbing Landbobank i 

Hasseris, Henrik Holst Petersen, giver bud på, hvordan man navigere i markedet med fokus på langsigtede og kvalitetsrige aktier.

Henrik foran sin computer med Bloomberg-terminalen, der dagligt giver hurtig og præcis adgang til vigtige oplysninger fra finansverdenen – information, der i høj grad er genereret 

af robotter. Foto: Helena Ravnsbæk

Af Matias Kirstein Petersen

Aktieinvestorer befinder 

sig i et dramatisk og om-

skifteligt blæsevejr. En 

eskalerende handelskrig 

mellem USA og resten af 

verden har kastet skygger 

over markederne og skabt 

en bølge af usikkerhed. Det 

har rystet både markeder og 

forbrugertillid. Præsident 

Trumps aggressive told-

politik har ikke kun påvirket 

diplomatiske forhold – den 

har også sendt chokbølger 

gennem økonomien.

”USA har indført told på 

varer fra størsteparten af 

verdens lande, men især de 

125 % på kinesiske varer 

var en økonomisk mur, der 

har bremset samhandlen 

markant. Det har bremset 

handlen og sat den ameri-

kanske økonomi under pres. 

Væksten er faldet, og job-

skabelsen er bremset op. 

Den amerikanske central-

bank har forsøgt at dæmpe 

uroen med rentenedsættel-

ser, men har begrænset rå-

derum på grund af stigende 

inflationsforventninger 

som følge af de øgede 

toldsatser. Selvom nogle 

toldsatser er nedsat eller 

sat på pause, hænger usik-

kerheden stadig i luften”, 

fortæller Henrik Holst Pe-

tersen.

Langsigtet fokus giver 

tryghed
Ovenstående har ført 

til dramatiske udsving i 

amerikanske aktier. I dan-

ske kroner faldt det brede 

S&P 500 indeks med 24 

% på halvanden måned – 

for efterfølgende at vinde 

størsteparten tilbage. Tesla 

blev særligt hårdt ramt med 

et fald på 57 %.

Europa mærker også rys-

telserne, om end i mindre 

grad. EU forsøger at mod-

virke uroen med store in-

vesteringer i infrastruktur 

og forsvar. Tyskland har 

lanceret en milliardpakke 

og fjernet den historiske 

gældsbremse, mens Den 

Europæiske Centralbank 

holder renten lav for at 

støtte væksten. Henrik 

Holst Petersen forklarer, at 

dette har givet pote – eu-

ropæiske aktier har klaret 

sig godt i år, modsat de 

amerikanske. Det er et klart 

skifte, hvor rollerne er bytte 

om fra tidligere år.

”Hvad gør man som inves-

tor i en verden, der i stadig 

højere grad bliver påvirket 

af støj og Trumps luner? 

Skal man jagte forsvarsak-

tier, nu hvor kursen allerede 

er stukket af? Eller guld? Ét 

er sikkert: Det er umuligt 

at forudsige Trump,” vur-

derer investeringschefen i 

Ringkjøbing Landbobank og 

fortsætter:

”I en tiltagende kortsigtet 

verden anbefaler jeg klart 

at tænke langsigtet. Foku-

sér på det fundamentale 

og vælg selskaber af høj 

kvalitet – de fungerer som 

en sikker havn i stormvejr.”

Stærk ledelse og lav 

gæld er nøgleord

Men hvad kendetegner så 

kvalitetsselskaber? Ifølge 

Henrik Holst Petersen er 

det virksomheder med 

høje indtjeningsmargin-

aler, som sælger produkter 

eller ydelser, der ikke ”bare 

lige” kan udkonkurreres af 

told eller konkurrence fra 

Kina. De har stærk ledelse, 

som med sikker hånd kan 

styre gennem urolige tider. 

Novo Nordisks investorer 

har på det seneste mær-

ket, hvordan en forkert 

ledelsesmæssige styring 

resulterede i, at storaktion-

æren sendte topchef Lars 

Fruergaard på porten.

Henrik Holst Peters-

en fortæller videre, at 

kvalitetsselskaber også 

har lav gæld. Det gør dem 

robuste, når bølgerne ram-

mer skævt, og de bør have 

en stabil, strukturel vækst 

– ikke bare hurtig vækst for 

vækstens skyld. Endelig må 

selskaberne meget gerne 

levere disse kvaliteter til-

bage til aktionærerne, en-

ten via udbytter eller akti-

etilbagekøb.

”De seneste år har disse 

ofte småkedelige selskaber 

været lidt overset. Væk-

staktier har domineret i 

medvindsperioden, mens 

afkastene på kvalitetssel-

skaber har været lunkne. 

Men det betyder også, at in-

vestorer i dag ikke behøver 

at betale skyhøje overpriser 

for disse selskaber. Som 

privat investor kan man selv 

gå på jagt efter selskaber 

med disse kendetegn. Det 

kræver dog tid og indsigt. 

Og hvis du hellere vil nyde 

sommeraftenerne på ter-

rassen, findes der fonde, 

der gør arbejdet for dig og 

netop fokuserer på disse 

kvaliteter. Kig efter fonde, 

hvor ord som ‘højt udbytte’ 

eller ‘kvalitet’ indgår – eller 

endnu bedre: spørg din råd-

giver,” slutter Henrik Holst 

Petersen.

”I en tiltagende kortsigtet verden anbe-

faler jeg klart at tænke langsigtet. Fokusér 

på det fundamentale og vælg selskaber 

af høj kvalitet – de fungerer som en sikker 

havn i stormvejr.”
– Henrik Holst Petersen
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Lejemål  til private og erhverv
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GULD
MEDIE-
PAKKE
Annoncepakke der giver fuld dækning i 
Aalborgs ressourcestærke område

20262026
ANNONCEPAKKER

fra hasseris medier

Spar
35.935,-

over 12 måneder.

Ex .moms

    12    12 Annoncer i månedsudgavenHel side i hver udgave.Normalpris kr. 6.995,-  pr. annonce.Tillæg for annonceproduktion. 

365365 Bliv set hver dag på hasserisavis.dk
Topbanner - 365 dage.Normalpris kr. 1.995,- pr. md.Tillæg for produktion af banner. 

          3          3 Betalte artikler - på tryk & netavisCa. 3.000 anslag + foto.Normalpris kr. 3.995,- pr. artikel.Inkl. interview og produktion. 

Fuld
dækning

kunkun  6.995,-
Pris pr. måned,  inkl. interview og 

produktion af artikel på ca. 3.000 anslag 
i månedsudgaven af hasserisavis.dk,  
trykt i 12.100 eks. samt på netavisen.

Prisen er ex. moms.



12     hasserisavis.dk

EFFEKTIV  
MARKEDSFØRING!
Bliv eksponeret for over 20.000 bilister i døgnet på 
vores store infoskærme på Skelagervej og Hasserisvej
Hasseris Medier har opsat dobbeltsidet infoskærme ved to af de 
mest trafikerede veje i Hasseris. Nemlig på Hasserisvej ved Has-
seris Bymidte og ved Hasserisgaard Centret på Skelagervej.

Det giver os muligheden for at tilbyde din virksomhed reklameban-
nere med 29.200 visninger pr. måned til en virkelig konkurrence- 
dygtig kontaktpris fra kun 10 øre pr. visning.

Eksponering af virksomheden på vores infoskærme  
i 30 dage
Vi tilbyder jer f.eks. en aftale på 29.200 visninger for 8.888 
passerende på Skelagervej og 12.022 passerende på Hasserisvej i 
døgnet, fra kun 2.920,- ex. moms 
Ex. produktion af banneret.

- det kalder vi effektiv markedsføring!

Har du spørgsmål, er du altid meget velkommen til at kontakte 
Jesper Franzen direkte på tlf. 20 87 69 17.

Ifølge Aalborg Kommunes undersøgelser i 2021 passerer der på 
hverdage i gennemsnit 8.888 bilister i døgnet på forbi Hasseris-
gaard Centret på Skelagervej. Ved Hasseris Bymidte på  
Hasserisvej lyder tallet på 12.022 i døgnet på hverdage.

Bliv  
eksponeret

frafra  995,-
Pris for en uge på begge infoskærme  

og i begge retninger.
Prisen er ex. moms  og produktion af banner.

hasseris medier
Online & print marketing | hasserisavis.dk 
Hasseris Bymidte 21 - 9000 Aalborg 
Tlf. 22 87 47 44 - 20 87 69 17


