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Vi ses til Lyserød Lørdag den 3. oktober 
kl. 10 - 13 i Ha�eris Bymidte
- og du kan selvfølgelig parkere gratis lige udenf�
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Bestil allerede nu 
vores lækre  
julemenu  
eller tapas!

INDEN LÆNGE ER VI TILBAGE I 

VORES NYE LOKALER!



Af Matias Kirstein Petersen

Som 27-årig blev Esben 
Lind kommunikationschef 
i Aalborg Kongres & Kultur 
Center, og her oplevede 
han tidligt, hvor stor bety-
dning kommunikation kan 
have for en virksomhed. 
Den daværende direktør 
Ernst Trillingsgaard betrag-
tede kommunikation som 
et strategisk værktøj, der 
kunne bruges til at påvirke 
omverdenens opfattelse 
og flytte både en virksom-
hed og en by. For den unge 
kommunikationschef blev 
årene samtidig en intensiv 
introduktion til PR-faget.

”Jeg skal love for, at det var 
en stejl læringskurve. Her 
lærte jeg, hvor magtfulde 
positive historier kan være, 
men selvfølgelig også det 
modsatte. Negative histo-
rier i medierne kan forandre 
verden på et splitsekund.”

Forinden havde Esben, der 
er uddannet inden for kom-
munikation og psykologi 
fra Aalborg Universitet, ar-
bejdet på bureau i Aarhus 
og hos Aalborg Portland. I 
2009 tog han springet og 

stiftede Publicity A/S. I dag 
er han 52 år, og Publicity 
har kontorer i Aalborg og 
København, hvorfra man 
rådgiver virksomheder samt 
organisationer i både ind- og 
udland. På Aalborg-kontoret 
har Publicity siden 2024 
desuden haft reklame- og 
kampagnebureauet Welt-
klasse som søsterbureau.

Hjemme i Gl. Hasseris
Publicitys aalborgensiske 
afdeling har i dag base i en 
gammel lade i Bygaden i  
Gammel Hasseris, hvor ar-
bejdsliv og privatliv for Es-
bens vedkommende mødes. 
Han flyttede nemlig selv til 
området i 2018 og beskriv-
er det som en ”by i byen”, 
hvor gårde, boliger og ræk-
kehuse ligger side om side.

”Det er et område, jeg hold-
er meget af, fordi det på 
én gang er tæt på byen og 
samtidig har en ro, en his-
torie og en lokal identitet, 
som man mærker tydeligt. 
Det er et sted med stærke 
fællesskaber, mange en-
gagerede mennesker og en 
særlig blanding af lokal fo-
rankring og udsyn.”

Selv er han blandt andet 
engageret i Aalborg KFUM 
Fodbold. At både hjem og 
virksomhed befinder sig i 
området hænger for Esben 
samtidig godt sammen med 
et fag, hvor relationer, til-
lid og forståelse for men-
nesker spiller en central 
rolle.

Fra pressehistorier til le-
delsesdisciplin
Esben beskriver Public-
ity som et rådgivningshus 
inden for kommunikation 
og PR, der blandt andet 
arbejder med strategisk 
kommunikation, presse og 
krisekommunikation, sociale 
og digitale medier, intern 
kommunikation, employer 
branding samt forretnings-
udvikling og interesse-
varetagelse for private 
virksomheder og offentlige 
organisationer. Opgaverne 
ser dog anderledes ud end 
i Publicitys første år. Den-
gang var pressehistorier, 
medierelationer og redak-
tionel omtale en større del 
af arbejdet. Det er fortsat 
en del af forretningen, men 
virksomhedernes kommuni-
kation er ifølge Esben ble-
vet både bredere og mere 

kompleks.

”Virksomheder skal i dag 
kommunikere til mange 
flere målgrupper på samme 
tid. Kunder, medarbejdere, 
kandidater, myndigheder, 
medier, naboer, investorer, 
samarbejdspartnere og of-
fentligheden i bred forstand. 
Samtidig er tempoet blevet 
højere, og grænsen mellem 
intern og ekstern kommu-
nikation er i mange tilfælde 
næsten forsvundet.”

Udviklingen har ændret den 
rolle, Publicity forsøger at 
udfylde. Arbejdet handler 
i højere grad om at forstå 
virksomhedernes omverden 
og rådgive om positioner, 
vanskelige sager og kom-
munikationen på tværs af 
organisationen. Særligt 
siden coronapandemien har 
Esben oplevet, at kravene 
til virksomhedernes kom-
munikation er steget. Me-
darbejdere forventer mere 
kommunikation fra ledelsen, 
mens omverdenen samtidig 
stiller større krav om åben-
hed.

”Kommunikation er i dag 
blevet en ledelsesdisciplin. 

Fra en lade i Gammel Hasseris rådgiver Publicity  
virksomheder i ind- og udland
Da Esben Lind stiftede Publicity i 2009, fyldte pressearbejde og medierelationer langt mere i kommunikationsbranchen end i dag. Siden har 
både virksomhedens opgaver og selve faget udviklet sig, og i dag spænder rådgivningen fra strategisk kommunikation og PR til kriser, employer 
branding og digitale kanaler.

Fra kontoret i Gl. Hasseris rådgiver Esben og resten af Publicity virksomheder og organisationer om kommunikation & PR. 

Det er måske den største 
forandring.”

Når virksomheden selv 
er mediet
En anden forandring er 
antallet af kanaler. Virk-
somheder er ikke længere 
afhængige af at komme 
gennem et redaktionelt 
medie for at nå et stort 
publikum. LinkedIn, nyheds-
breve, hjemmesider, pod-
casts, videoer og webinarer 
giver mulighed for selv at 
udgive indhold direkte til 
kunder og andre målgrup-
per. Det har dog ikke gjort 
klassisk PR overflødig i Pub-
licitys arbejde.

”Når en virksomhed selv 
fortæller, at den er dygtig, 
innovativ eller ansvarlig, 
er det én ting. Når en uaf-
hængig journalist eller et 
redigeret medie vurderer, 
at historien har relevans, er 
det noget andet. Den for-
skel forstår de fleste læsere 
godt.”

For Esben ligger værdien 
derfor i samspillet mellem 
virksomhedens egne kanal-
er og den redaktionelle om-
tale. En historie kan bruges 
flere steder, men udgang-
spunktet skal efter hans op-
fattelse være det samme: 
Den skal være autentisk, 
relevant og troværdig.

Mere indhold stiller 
større krav
Samtidig er en anden 
teknologisk udvikling beg-
yndt at sætte sit aftryk på 
både Publicity og resten af 
kommunikationsbranchen. 
Kunstig intelligens kan alle-
rede hjælpe med blandt an-
det research, struktur, over-
sættelser, idéudvikling og 
tilpasning af indhold. Esben 
tror derfor, at en række af 
fagets produktionsopgaver 
vil kunne løses hurtigere og 
i stigende grad blive under-
støttet af teknologi.

”Den gode kommunika-
tion i fremtiden bliver ikke 
kendetegnet ved, at den 
er produceret hurtigt. Den 
bliver kendetegnet ved, at 
den er præcis, troværdig, 
relevant og menneskelig. AI 
kan hjælpe os med meget, 
men den kan ikke erstatte 

forståelsen for kontekst, 
timing, etik, relationer og 
strategiske valg.”

Det vil ifølge Esben ændre 
rådgiverens rolle. Hvis selve 
produktionen bliver lettere, 
vil en større del af opgaven 
ligge i at afgøre, hvad der 
overhovedet bør kommu-
nikeres, hvornår og af hvem.

Rådgivning kræver også 
et nej
Den strategiske rolle bety-
der, at Publicity ikke nød-
vendigvis skal fortælle 
kunderne det, de helst vil 
høre. Rådgivningshuset 
arbejder efter principper 
for, hvilke opgaver det vil 
påtage sig, og for Esben 
går en central grænse ved, 
om rådgiverne selv kan stå 
inde for kommunikationen. 
Det udelukker ikke virksom-
heder eller sager, hvor der 
er kritik eller modsatret-
tede interesser. Tværtimod 
kan behovet for rådgivning 
være størst, når en sag er 
vanskelig. Men for Esben 
kan løsningen ikke være at 
forsøge at kommunikere sig 
uden om selve problemet.

”Nogle gange er vores 
vigtigste rolle at sige: Det 
her holder ikke. Eller: Den 
her sag kræver mere åben-
hed. Eller allervigtigst: Her 
skal I først ændre adfærd, 
før I ændrer kommunika-
tionen.”

Netop troværdigheden 
er for ham afgørende for 
rådgiverens værdi. Public-
ity skal varetage kundens 
interesser, men virksom-
heden vil ikke medvirke til 
at manipulere, vildlede eller 
dække over forhold, der bør 
komme frem. Også i de kom-
mende år forventer Esben, 
at kommunikationsfaget vil 
forandre sig i takt med den 
teknologiske udvikling.

”Man skal kunne forstå 
både data og dagsordener. 
Både teknologi og tillid. 
Både organisationen inde-
fra og omverdenen ude-
fra. Kommunikationsfaget 
bliver mere avanceret og 
mere erfaringsbaseret, men 
grundlæggende kommer 
det stadig til at handle om 
mennesker, tillid og relati-
oner.”

Erhverv



Fremhævet udstyr
- 10” touchskærm
- LED kørelys
- Automatisk klimaanlæg
- Apple CarPlay / Android Auto
- Baksensor
- Active Safety Brake
- og meget mere

E-208 Vision

Nu kun 169.990 kr.

Før 179.000 kr. 

SPAR 10.000 KR.

Alletiders bestseller

TOP SELECTION DAYS
Elektriske modeller til stærke priser

INKL. 1 ÅRS OPLAD 15 
FRA NORLYS**

Inkl. op til 8 års serviceaktiveret garanti*

Forbrug: 15,5 kWh/100 km. Rækkevidde: 362 km. Ladetid: V/max-effekt 11 kW 20-80% ned til 5 t. V/max-effekt 100 kW 20-80% ned til 30 min. Den viste bil er en E-208 GT Pack til 209.990 kr. Forbrug: 15,5 kWh/100 km. Rækkevidde: 362 km. Ladetid: V/max-effekt 11 kW 20-80% ned til 5 t. V/max-effekt 100 kW 20-80% ned til 30 min. Den viste bil er en E-208 GT Pack til 209.990 kr. Forbrug: 15,5 kWh/100 km. Rækkevidde: 362 km. Ladetid: V/max-effekt 11 kW 20-80% ned til 5 t. V/max-effekt 100 kW 20-80% ned til 30 min. Den viste bil er en E-208 GT Pack til 209.990 kr. 
Tilbuddet gælder fra 07.09-30.09.2026 eller så længe lager haves. *Peugeot Care – en serviceaktiveret garanti på elbilens Tilbuddet gælder fra 07.09-30.09.2026 eller så længe lager haves. *Peugeot Care – en serviceaktiveret garanti på elbilens vigtigste mekaniske komponenter – uden ekstra betaling, når du får vigtigste mekaniske komponenter – uden ekstra betaling, når du får 
udført service hos et autoriseret Peugeot værksted efter udløb af Peugeots 2-årige nybilsgaranti, og servicen udføres efter udført service hos et autoriseret Peugeot værksted efter udløb af Peugeots 2-årige nybilsgaranti, og servicen udføres efter Peugeots forskrifter. Garantien gælder indtil næste foreskrevne service Peugeots forskrifter. Garantien gælder indtil næste foreskrevne service 
og kan fornys op til 8 år/160.000 km (hvad der kommer først). Se øvrige vilkår på Peugeot.dk. **Kampagnen gælder 01.09 - 31.10.26 ved køb af Peugeot elektrisk personbil hos aut. forhandler og og kan fornys op til 8 år/160.000 km (hvad der kommer først). Se øvrige vilkår på Peugeot.dk. **Kampagnen gælder 01.09 - 31.10.26 ved køb af Peugeot elektrisk personbil hos aut. forhandler og og kan fornys op til 8 år/160.000 km (hvad der kommer først). Se øvrige vilkår på Peugeot.dk. **Kampagnen gælder 01.09 - 31.10.26 ved køb af Peugeot elektrisk personbil hos aut. forhandler og 
inkluderer 12 mdr. Norlys Oplad 15 abn., std.instal., leje af ladeboks og elaftale til en samlet værdi af 6.635 kr. Herefter abn. til 449 kr./md. og elaftale 29 kr./md. Inkl. 250 kWh/md. svarende til abn. til 449 kr./md. og elaftale 29 kr./md. Inkl. 250 kWh/md. svarende til 
kørselsforbrug op til 15.000 km/år, ekskl. yderligere forbrug, transport, afgifter + evt. energitillæg. Læs mere på Peugeot.dk.

Slå til nu på E-208 Vision og få 1 års opladning fra Norlys** med i købet. En sporty og karakterfuld bybil med teknologi, design og kvalitet i særSlå til nu på E-208 Vision og få 1 års opladning fra Norlys** med i købet. En sporty og karakterfuld bybil med teknologi, design og kvalitet i særSlå til nu på E-208 Vision og få 1 års opladning fra Norlys** med i købet. En sporty og karakterfuld bybil med teknologi, design og kvalitet i sær-
klasse, hvor køreglæden er i centrum. Oplev den her i forretningen.klasse, hvor køreglæden er i centrum. Oplev den her i forretningen.

• Aut. klimaanlæg
• 10" HD-touchskærm m. 3D-navigation
• Trådløst Android Auto og Apple CarPlay
• Bakkamera
• Opvarmet rat
• Parkeringssensorer, for
• Navigation

Fremhævet udstyr Fremhævet udstyr 
Frontera Electric GS

ved køb af ny Frontera Electric

Kvalitets-SUV’er til den rigtige prisKvalitets-SUV’er til den rigtige pris

Få mindst 30.000 kr.Få mindst 30.000 kr.Få mindst 30.000 kr.Få mindst 30.000 kr.
for din brugte bilfor din brugte bilfor din brugte bil*

Tysk kvalitet og rummelighed. Helt enkelt! Tysk kvalitet og rummelighed. Helt enkelt! 
Den nye Frontera Electric er praktisk, veldesignet og blandt Den nye Frontera Electric er praktisk, veldesignet og blandt 
de største i prisklassen. Oplev den her i forretningen.de største i prisklassen. Oplev den her i forretningen.

Inkl. 1 års Oplad 15 
fra Norlys**

OPEL MARKEDSDAGE

Forbrug: 17,6 kWh/100 km. Rækkevidde: 305 km. Halvårlig grøn ejerafgift 460 kr. Ladetid: V/max-effekt 11 kW 20-80% ned til 2 t. 50 min. V/max-effekt 100 kW 20-80% ned til 26 min. Der tages forbehold for pris- og afgiftsændringer Forbrug: 17,6 kWh/100 km. Rækkevidde: 305 km. Halvårlig grøn ejerafgift 460 kr. Ladetid: V/max-effekt 11 kW 20-80% ned til 2 t. 50 min. V/max-effekt 100 kW 20-80% ned til 26 min. Der tages forbehold for pris- og afgiftsændringer Forbrug: 17,6 kWh/100 km. Rækkevidde: 305 km. Halvårlig grøn ejerafgift 460 kr. Ladetid: V/max-effekt 11 kW 20-80% ned til 2 t. 50 min. V/max-effekt 100 kW 20-80% ned til 26 min. Der tages forbehold for pris- og afgiftsændringer 
samt trykfejl. *Tilbuddet gælder ved køb af ny Opel Frontera Elegance og GS hos alle autoriserede Opel-forhandlere i Danmark i perioden 07.09.-30.09.2026. Min. 30.000 kr. i bytteværdi for indbyttet bil, uanset stand. Kræver at kunden samt trykfejl. *Tilbuddet gælder ved køb af ny Opel Frontera Elegance og GS hos alle autoriserede Opel-forhandlere i Danmark i perioden 07.09.-30.09.2026. Min. 30.000 kr. i bytteværdi for indbyttet bil, uanset stand. Kræver at kunden samt trykfejl. *Tilbuddet gælder ved køb af ny Opel Frontera Elegance og GS hos alle autoriserede Opel-forhandlere i Danmark i perioden 07.09.-30.09.2026. Min. 30.000 kr. i bytteværdi for indbyttet bil, uanset stand. Kræver at kunden 
er registreret ejer af bilen, og at bilen er kørende. Endelig bytteværdi fastsættes af forhandleren og kan overstige min. beløbet efter individuel vurdering. Kan ikke kombineres med andre tilbud. Kan ikke udbetales kontant. Alle priser er er registreret ejer af bilen, og at bilen er kørende. Endelig bytteværdi fastsættes af forhandleren og kan overstige min. beløbet efter individuel vurdering. Kan ikke kombineres med andre tilbud. Kan ikke udbetales kontant. Alle priser er er registreret ejer af bilen, og at bilen er kørende. Endelig bytteværdi fastsættes af forhandleren og kan overstige min. beløbet efter individuel vurdering. Kan ikke kombineres med andre tilbud. Kan ikke udbetales kontant. Alle priser er 
inkl. moms. **Kampagnen gælder 01.09.-31.10.2026 ved køb af Opel elektrisk personbil hos aut. forhandler og inkluderer 12 mdr. Norlys Oplad 15 abn., std.instal., leje af ladeboks og elaftale til en samlet værdi af 6.635 kr. Herefter abn. til inkl. moms. **Kampagnen gælder 01.09.-31.10.2026 ved køb af Opel elektrisk personbil hos aut. forhandler og inkluderer 12 mdr. Norlys Oplad 15 abn., std.instal., leje af ladeboks og elaftale til en samlet værdi af 6.635 kr. Herefter abn. til inkl. moms. **Kampagnen gælder 01.09.-31.10.2026 ved køb af Opel elektrisk personbil hos aut. forhandler og inkluderer 12 mdr. Norlys Oplad 15 abn., std.instal., leje af ladeboks og elaftale til en samlet værdi af 6.635 kr. Herefter abn. til 
449 kr./md. og elaftale 29 kr./md. Inkl. 250 kWh/md. svarende til kørselsforbrug op til 15.000 km/år, ekskl. yderligere forbrug, transport, afgifter + evt. energitillæg. Læs mere på Opel.dk.449 kr./md. og elaftale 29 kr./md. Inkl. 250 kWh/md. svarende til kørselsforbrug op til 15.000 km/år, ekskl. yderligere forbrug, transport, afgifter + evt. energitillæg. Læs mere på Opel.dk.449 kr./md. og elaftale 29 kr./md. Inkl. 250 kWh/md. svarende til kørselsforbrug op til 15.000 km/år, ekskl. yderligere forbrug, transport, afgifter + evt. energitillæg. Læs mere på Opel.dk.
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LØRDAG & SØNDAG
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MAIBOM
PEUGEOT & OPEL AALBORG

Over Kæret ■ 9000 Aalborg ■ 96 31 64 00

maibom.dk

Kom ind og gør 
en god handel!



Kør ind og få skiftet til
VINTERDÆK
Vi har det nyeste udstyr og klarer både 
dækskift og afbalancering i en fart.

Når efteråret nærmer sig, er det tid til at få skiftet 
til vinterdæk – inden frost og sne melder sig på 
banen. 

Vi er klar med et godt tilbud på vinterdæk – med 
eller uden fælge. Så kan du og din familie køre 
vinteren sikkert i møde.

Kontakt os for et godt tilbud

Nu skal alle 
sommer- og superbiler 

på vejen...
Vi har forrygende travlt og vi nyder det!

7 dygtige mekanikere står klar til også at tage sig af din bil.

Brug vores ekspertise og viden om biler af alle typer. 

Vi er fagfolk, og vi sætter en ære i, at alle vore kunder 
er godt kørende.Vi er stolte af kundernes tillid til vores arbejde, 

og gør alt for at leve op til det.

Vil du være sikker på at være godt kørende, 
så er vi klar!

Indkildevej 4G 
Tlf. 98 16 99 68
Rep. af alle bilmærker

Indehaver 
Søren Vig

Indehaver 
Kurt Gregersen

AutoPartner – for en sikkerheds skyld

  

Indkildevej 4 G
9210 Aalborg SØ

Tlf: 40 56 99 69
www.vaerksted1.dk AutoPartner.dk

www.cac-certi�ceret.dk
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Af Matias Kirstein Petersen

Støj fra den kommende 
motorvej over Egholm er 
fortsat en bekymring hos 
Hasseris Grundejerforening. 
Repræsentanter fra forenin-
gens bestyrelse deltog den 
25. juni i et dialogmøde med 
Vejdirektoratet om den 3. 
Limfjordsforbindelse, og i 
sit seneste nyhedsbrev ori-
enterer foreningen nu med-
lemmerne om mødet. Her 
fremgår det, at repræsent-
anterne blandt andet rejste 
spørgsmål om støj, foruren-
ing, trafik og beskyttelse af 
grundvandet.

Efterlyser yderligere 
støjtiltag
Hasseris Grundejerforening 
understreger, at dens arbej-
de ikke retter sig mod selve 
forbindelsen.

”Efter Folketingets beslut-
ning kæmper vi for at mind-
ske generne – ikke imod 
forbindelsen som sådan,” slår 
formand Thorkil Neergaard 
fast over for Hasserisavis.dk.

Ifølge grundejerforenin-
gen oplyste Vejdirektora-
tet på mødet, at der ikke vil 
komme yderligere støjværn 
i forbindelse med etablerin-
gen af motorvejsstræknin-
gen. Foreningen fortæller 
desuden, at Vejdirektora-
tet oplyste, at der ikke kan 
etableres støjafskærmning 
på lavbroen, ligesom der ikke 
vil blive anvendt støjdæm-
pende asfalt på stræknin-
gen. Hasseris Grundejer-
forening spurgte på mødet 
også til muligheden for at 
sænke hastigheden på de 
bynære dele af forbindelsen 
fra Nibevej til Nørresundby. 
Vejdirektoratets svar var, 
som det gengives i nyheds-
brevet, at en ændring af 
lovgrundlaget vil være nød-
vendig, hvis hastigheden 
skal være lavere end 110 
kilometer i timen.

Vil gå til Transportudval-
get
Siden slutningen af 2025 har 
Hasseris Grundejerforening 
været initiativtager til en 
gruppe med fokus på støj fra 
den kommende forbindelse. 

Målet er blandt andet at få 
yderligere støjbegrænsende 
foranstaltninger tænkt 
ind allerede i anlægsfasen. 
Hasseris Grundejerforening 
vurderer, at op mod 30.000 
mennesker vil blive kraftigt 
berørt af trafikstøj fra forbin-
delsen.

Sammen med repræsentan-
ter for mere end 15 grund-
ejerforeninger og samråd 
langs linjeføringen har Has-
seris Grundejerforening søgt 
om foretræde for Folke-
tingets Transportudvalg. 
Ifølge foreningen er det nu 
blevet bekræftet, at de kan 
få foretræde, men datoen er 
endnu ikke fastsat.

Projektet bevæger sig vi-
dere
På mødet blev Hasseris 
Grundejerforening også 
orienteret om den aktuelle 
fremdrift i projektet. Arbej-
det med landindvinding ved 
Egholm er i gang, mens ud-
buddet af fjordkrydsningen 
med bro, sænketunnel og 
lavbro ventes udsendt inden 
for de kommende måneder.

Lokale foreninger går sammen om 
støj fra 3. Limfjordsforbindelse
Hasseris Grundejerforening efterlyser flere tiltag mod trafikstøj fra 
den kommende 3. Limfjordsforbindelse. 

Støj fra den kommende motorvej over Egholm er fortsat en bekymring hos Hasseris Grunde-
jerforening. Foto: Vejdirektoratet
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En fleksibel og gennemsigtig aftale der  
passer til dine behov.  
- Ingen bekymring om værditab, restværdi, 
service og uforudsete reparationer.    
▯ Byg din egen leasingpakke 
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Fra femårige musketérer til 
landsholdsfægtere
Aalborg Fægteklub tager hul på en ny sæson med tilbud til både de 
yngste begyndere og mere erfarne fægtere. Samtidig har klubben 
igen to medlemmer på bruttolandsholdet.
Af Matias Kirstein Petersen

Efter sommerpausen er ak-
tiviteterne igen ved at kom-
me i gang i Aalborg Fæg-
teklub på Vesterkæret Skole 
på Skydebanevej. Blandt 
de første på banen er klub-
bens såkaldte mini-muske-
térer, som blev introduceret 
tidligere på året.

”De første til at gå i gang 
er vores mini-musketérer. 
Det er fortsættelsen af et 
eksperiment, som vi intro-
ducerede tidligere på året, 
fordi vi ville gøre op med 
antagelsen om, at man først 
kan begynde at fægte, når 
man er omkring otte år 
gammel. Holdet henvender 
sig til drenge og piger fra 
femårsalderen, der får lov 
til at lege sig ind i fægtnin-
gens verden,” fortæller Pia 
Haack Vadstrup, formand og 
træner i Aalborg Fægteklub.

To på bruttolandsholdet
På konkurrenceplan har 
Aalborg Fægteklub igen to 

fægtere på bruttolands-
holdet. Anna Chen Weinreich 
og Sebastian Søndergaard 
skal i de kommende måneder 
deltage i en række nationale 
og internationale stævner. 
Stævnerne skal være med 
til at kvalificere de to fæg-
tere til udtagelse til EM og 
VM, som finder sted efter 
årsskiftet.

Også i den nye sæson samler 
Aalborg Fægteklub fægtere 
med mange forskellige na-
tionaliteter. Ifølge Pia Haack 
Vadstrup tæller børne- og 
voksenholdene tilsammen 
mere end 20 nationaliteter, 
blandt andet som følge af 
klubbens mangeårige til-
trækning af udenlandske 
studerende fra Aalborg Uni-
versitet og UCN.

”Vi kan glæde os over, at den 
forbrødring, som det des-
værre står mere end sløjt 
til med ude i verden, lykkes 
fint hos os. Vi har nemlig 
både ukrainske og russiske 
børnefægtere, der ikke tager 

nationale fortrædeligheder 
med sig ind på pisten.”

Lyssværd og studerende
Senere på sæsonen begyn-
der klubbens lyssværdshold 
igen. Holdet blev introdu-
ceret for et par år siden 
og består typisk af 14-16 
deltagere. Det er åbent for 
både øvede og uøvede.

Efter et års pause deltager 
Aalborg Fægteklub der-
udover igen i Aalborg Kom-
munes Try Out-tilbud, der 
blandt andet henvender sig 
til nye studerende i byen.

”Det har tidligere bragt os 
i kontakt med en mængde 
unge mennesker, der på de-
res vej rundt til nogle af de 
mange idrætstilbud i deres 
nye by vælger at lægge vej-
en forbi fægteklubben. Det 
glæder vi os meget til at 
være en del af igen,” slutter 
Pia Haack Vadstrup.

Aalborg Fægteklub på Vesterkæret Skole tager hul på en ny sæson med fægtere i flere aldre 
og på forskellige niveauer. Foto: Aalborg Fægteklub



Fodboldskole i 
efterårsferien?
Masser af fodbold fællesskab og  
sjove oplevelser for drenge og piger
Mandag den 12. okt.
til og med
onsdag den 14. okt.  
fra kl. 8.00-14.00.
Skolen er for årgang 2013-2019  
- og I er meget velkommen.
Masser af fodboldtræning 
og tekniske øvelser.
Kampe, konkurrencer og mulighed  
for at vinde præmier.
Fællesskab, hygge og nye venskaber
Morgenmad og frokost alle tre dage
Eftermiddagshygge i klubhuset 
med varm kakao og snack

Læs mere og tilmeld dig på 
www.aalborgkfumfodbold.dk Hasseris Fysioterapi

+ Motionscenter
Så er du i gode hænder

Thulebakken 22
9000 Aalborg

Tlf. 98 12 90 44
Info@hasserisfys.dk

Se og prøv vores motionscenter
Hør om behandlingsmuligheder og mange forskellige hold. 

Der er kaffe og småkager i dagens anledning.

Kom til åbent hus
Lyserød Lørdag d. 3. oktober 

kl. 10 - 14

Tanita-vejning
Få målt knogletæthed,  
muskelmasse og  
gratis vejledning m.m.
Pris kr. 50,-

Funktionel  
holdtræning
Fra 10-11 i vores  
holdsal med Rikke
Pris kr. 50,- 

50,- 
Går ubeskåret til 
Støt Brysterne

50,- 
Går ubeskåret til 
Støt Brysterne

PS: Ved køb af Formthotics såler får du gratis konsultation

Tilmelding: info@hasserisfys.dk

Bag murene i villaen på Hasserisvej er der kommet skjulte rum og konstruktioner frem under en omfattende renovering. 
Foto: Jesper Franzen

Hasseris-villa gemmer på historie fra besættelsen
Da Line og Christoffer overtog villaen på Hasserisvej fra 1933, kendte de ikke hele historien, der gemte sig bag husets mure. Fund under 
en omfattende renovering har siden været med til at afdække husets forbindelse til både tidligere beboere og besættelsestiden.

Af Matias Kirstein Petersen

Skjulte skabsrum og hule 
konstruktioner i væggene 

var blandt de ting, der kom 
frem, da Line Hjardemaal 
og Christoffer Søgaard gik i 
gang med at renovere deres 

villa i Hasseris. Med hjælp 
fra blandt andre Aalborg 
Historiske Museum er par-
ret siden blevet klogere på 

den historie, der knytter sig 
til både villaen, dens tidlige-
re beboere og lokalområdet 
under besættelsen.

Skjulte rum og kon-
struktioner
Villaen blev opført i 1933 
og rummer ifølge de nu-
værende ejere flere karak-
teristiske detaljer og sned-
kerarbejde fra perioden. 
Men det var først i forbin-
delse med renoveringen, at 
de skjulte rum og konstruk-
tioner dukkede op.

Afdækningen af husets 
historie er sket i forbin-
delse med optagelserne 
til DR2-programmet ”Huse 
med hemmeligheder”, hvor 
arkitekt og tv-vært Ane 
Cortzen undersøger ældre 
boliger og deres tidligere 
beboere. Villaen medvirker 
i premiereafsnittet af pro-
grammets nye sæson, og 
for Line Hjardemaal har den 
nye viden ændret hendes 
blik på hjemmet.

”Jeg er dybt berørt, efter vi 
har lært hemmelighederne 
at kende. Jeg holder endnu 
mere af vores hus og by, 
fordi vi nu har kendskab til 
de centrale begivenheder, 
som fandt sted her un-

der besættelsen. Det er jo 
faktisk begivenheder, som 
har formet – ikke bare by-
ens – men hele landets og 
dermed vores alles historie.”

Nyt forhold til husets 
fortid
Også Christoffer Søgaard 
fremhæver, at fortælling-
erne om de tidligere be-
boere har givet boligen en 
ny dimension.

”Vores hjem har fået endnu 
mere karakter, efter Cor-
tzen har gjort os klogere 
på husets og de tidligere 
beboeres interessante his-
torie.”

Parret får i forbindelse med 
programmet desuden råd-
givning om istandsættel-
sen af villaens køkken med 
henblik på at tilpasse det til 
husets oprindelige udtryk.
Afsnittet med villaen i Has-
seris blev sendt søndag 
den 20. september og kan 
ses eller genses på DRTV.



akkc.dk

Ole Lund Kirkegaards 
klassiker
I børnenes efterårsferie 2026 vækker MCH Musical Ole Lund 
Kirkegaards klassiske fortælling om Topper, Viggo og den 
magiske blyant til live igen.

Det er bestemt ikke kedeligt, når Topper og Viggo laver løjer i 
og omkring det lille hus ved havet – og det bliver ikke lettere at 
være vicevært, når de to knægte finder en magisk blyant.

Otto er et næsehorn opsættes i en ny familiemusical-version, 
hvor musikken er skrevet af MCHs projektleder og kapelmester, 
Rasmus Steenberg. På scenen står et væld af stærke talenter, 
der glæder sig til at underholde børn og voksne i skolernes 
efterårsferie.

Anbefales fra 4 år.
Book din billet på akkc.dk
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Af Matias Kirstein Petersen

Håndværkerne er fortsat i 
gang hos Ringkjøbing Land-
bobank i Hasseris, men om-
bygningen nærmer sig sin 
afslutning. Arbejdet er sidste 
led i den sammenflytning, 
som Hasserisavis.dk beskrev 
tilbage i juli. Her var planen 
at samle bankens erhvervs-
rådgivning, Private Banking 
og investering på adressen 
på Thulebakken, hvor privat-
kundeafdelingen allerede 
holder til.

”Den 7. oktober er vi klar. 
Det bliver rigtig spændende, 
og vi glæder os til at tage 
det nye finanscenter i brug,” 
fortæller afdelingsdirektør 
Jesper Bruun Nissen.

Erhvervsafdeling rykker 
til Hasseris
En af de største forandringer 

er flytningen af bankens er-
hvervsafdeling, som hidtil 
har haft til huse i Nørresun-
dby og derfra har betjent 
erhvervskunder i hele Aal-
borg. Erhvervsrådgiverne 
rykker dermed ind sammen 
med kollegerne fra de øvrige 
områder. På anden sal skal 
erhverv, Private Banking og 
investering sidde i et større 
fælles kontormiljø.

”Det bliver selvfølgelig også 
en stor omvæltning for os, 
men i positiv retning, fordi vi 
kommer til at sidde tæt sam-
men,” lyder det videre fra Jes-
per Bruun Nissen.

Stueetagen indrettes frem-
over til betjening af privat-
kunder, mens førstesalen 
blandt andet kommer til at 
rumme mødelokaler. Her 
bliver der også mulighed 
for at samle større grupper 

af kunder til forskellige ar-
rangementer. Afdelingen 
i Hasseris er samtidig den 
første i Ringkjøbing Landbo-
bank, der tager betegnelsen 
”finanscenter” i brug som nyt 
brand.

Hovedindgang flyttes
Også ved ankomsten vil 
kunderne opleve en ændring. 
Når finanscentret åbner, fly-
ttes hovedindgangen nem-
lig. Den nye hovedindgang 
bliver dog fortsat placeret 
ud mod parkeringspladsen, 
og banken vil opsætte en 
tydelig henvisning i form af 
skilte, så kunderne kan finde 
vej. Derudover oplyser ban-
ken, at indgangen fra Has-
serisvej nedlægges.

Ringkjøbing Landbobank klar 
med nyt finanscenter
I sommer løftede Ringkjøbing Landbobank sløret for planerne om at 
samle flere af bankens afdelinger i Hasseris. Den 7. oktober bliver 
dette til virkelighed, når huset åbner som finanscenter med erhverv, 
Private Banking, investering og privatrådgivning under samme tag.

Afdelingsdirektør Jesper Bruun Nissen foran den nye indgang, der fremover skal føre 
kunderne fra p-pladsen og ind til bankens finanscenter. Foto: Jesper Franzen



Hasseris
Thulebakken 34 

Tlf. 9870 5900 · nordjyskebank.dk

Bliv kunde i en 
bank, hvor du 
er vigtigst
Tag en snak med Birgitte, Kristine eller Ninja - de er altid klar 
med kompetent rådgivning om alt i din daglige økonomi.

Book et uforpligtende møde på nordjyskebank.dk/vigtigst

Birgitte S. Thomsen
Privatrådgiver
Tlf. 9870 4102

Kristine K. Sørensen
Privatrådgiver
Tlf. 9870 5934

Ninja M. Monrad
Privatrådgiver
Tlf. 9870 5939

Knap 200.000 passagerer benyttede overfarten til Egholm i 2025. De to færger på ruten er henholdsvis 54 og 63 år gamle. 
Foto: Aalborg Kommune

Egholm-færger er udtjente: Kommunen ser på afløser
De to færger på overfarten mellem Aalborg og Egholm er henholdsvis 54 og 63 år gamle. Nu ønsker Aalborg Kommune at undersøge mulighederne for at 
erstatte dem med en ny og mere moderne færge.

Af Matias Kirstein Petersen

Efter årtier på Limfjor-
den kan en udskiftning af 
færgerne til Egholm være 
kommet et skridt nærmere. 

Aalborg Kommune ønsker at 
sætte gang i en forunder-
søgelse, der skal afdække 
behovene og mulighederne 
for en ny færge på overfar-
ten. Ønsket om en forunder-

søgelse indgår i kommunens 
budgetforhandlinger for 
2027-2030.

Stigende udgifter til de 
gamle færger

Egholm I blev bygget til 
overfarten i 1972, mens 
Egholm II er fra 1963 og 
blev renoveret i 2010. Ifølge 
Aalborg Kommune betyder 
færgernes alder stigende 

udgifter til reparation og 
vedligeholdelse, ligesom 
det kan være vanskeligt at 
skaffe de nødvendige reser-
vedele.

”Når færger har været i drift 
i så mange år, sætter det 
naturligt sine spor. Vi står i 
en situation, hvor færgerne 
er udtjente, og hvor det 
bliver stadig dyrere at holde 
færgerne sejlende. Derfor er 
det rettidig omhu at få truf-
fet de nødvendige beslut-
ninger, der sikrer en stabil 
færgedrift i fremtiden,” siger 
rådmand for Teknik og Miljø 
Peter Lindholt i en presse-
meddelelse.

Skal afdække størrelse 
og teknologi
Overfarten blev i 2025 be-
nyttet af knap 200.000 
passagerer, og kommunen 
ønsker at undersøge mu-
ligheden for én ny færge, 
der kan erstatte de to nu-
værende. Her skal en for-
undersøgelse blandt andet 
afdække færgens størrelse 
og indretning samt behovet 
for ændringer af havne- og 
rampeanlæg. Det skal sam-

tidig undersøges, hvilken 
teknologi der egner sig bedst 
til overfarten. De nuværende 
færger sejler på diesel.

”En ny færge giver mulighed 
for at reducere både CO2-
udledning og støj. Desuden 
kan en ny færge være med 
til at forbedre den offentlige 
service for passagererne og 
understøtte en driftsøkono-
mi i balance,” lyder det videre 
fra Peter Lindholt.

Færgedriften vil 
fortsætte
Aalborg Byråd har tidligere 
besluttet, at der fortsat skal 
være færgedrift til Egholm, 
og at der i forbindelse med 
den 3. Limfjordsforbindelse 
ikke skal etableres en lo-
kalbro til øen. Hvis kom-
munen senere beslutter at 
investere i en ny færge, er 
forventningen, at Egholm I 
i første omgang beholdes 
som reservefærge. Hvad der 
i så fald skal ske med Egholm 
II, skal undersøges nærmere.
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Borgerbevægelsen kærer afgørelse til Højesteret
Vestre Landsret har besluttet, at retssagen om den 3. Limfjordsforbindelse skal behandles ved Retten i Aalborg som første instans. 
Den afgørelse har Borgerbevægelsen Aalborg nu kæret til Højesteret.
Af Matias Kirstein Petersen

Retssagen om den 3. Limf-
jordsforbindelse via Egholm 
skal tilbage til Retten i Aal-
borg. Det står klart efter 
en kendelse fra Vestre 
Landsret, der har ophævet 
byrettens tidligere beslut-
ning om at sende sagen 
videre til behandling ved 
landsretten som første in-
stans. Borgerbevægelsen 
Aalborg er imidlertid uenig 
i afgørelsen og fastholder, 
at sagen rejser principielle 
juridiske spørgsmål.

Landsretten sender sa-
gen tilbage
I juni 2025 anlagde Borg-
erbevægelsen sagen mod 
By-, Land- og Transportmin-
isteriet ved Retten i Aalborg. 
Foreningen har blandt an-
det nedlagt påstand om, at 
Folketingets anlægslov for 
den 3. Limfjordsforbindelse 
er ugyldig. I februar beslut-
tede Retten i Aalborg efter 
anmodning fra Borgerbev-
ægelsen, at sagen skulle 
henvises til Vestre Landsret 
som første instans. Det er 

den beslutning, landsretten 
nu har ophævet.

I kendelsen vurderer Vestre 
Landsret, at Borgerbevæ-
gelsens spørgsmål om det 
mangeårige forberedende 
arbejde og betydningen af 
de politiske aftaler om linje-
føringen ikke i sig selv er af 
en sådan principiel karakter, 
at sagen skal begynde ved 
landsretten. Samtidig vur-
derer retten, at spørgsmålet 
om en fravigelse efter habi-
tatdirektivet i væsentlig 
grad vil bero på en konkret 
bevismæssig vurdering. Af-
gørelsen betyder ikke, at 
landsretten har taget still-
ing til Borgerbevægelsens 
påstand om, at anlægslov-
en er ugyldig. Kendelsen 
handler alene om, hvilken 
retsinstans der skal behan-
dle sagen først.

Fastholder principiel be-
tydning
Borgerbevægelsen er ikke 
enig i landsrettens vur-
dering og fastholder, at 
retssagen rejser principielle 
spørgsmål, der rækker ud 

Retssagen handler blandt andet om gyldigheden af Folketingets anlægslov for den 3. Limfjordsforbindelse via Egholm. 
Arkivfoto

over den konkrete motorve-
jsforbindelse.

”Det her er ikke kun en lokal 
sag om en motorvej vest 
om Aalborg. Det er en sag 
om, hvordan staten træffer 
beslutninger om store an-
lægsprojekter, og om miljø- 
og habitatreglerne bliver 
respekteret, før Folketinget 

vedtager en anlægslov,” ly-
der det fra Else Marie Tol-
bøll, forperson for Borger-
bevægelsen Aalborg.

Et centralt spørgsmål er if-
ølge foreningen betydnin-
gen af den politiske aftale 
om linjeføringen fra 2014. 
Efter foreningens opfat-
telse bør det prøves, hvilken 

betydning aftalen i praksis 
har haft for fravalget af 
alternative løsninger og 
de efterfølgende miljøvur-
deringer.

Retssagen fortsætter
På den baggrund har Borg-
erbevægelsen kæret Vestre 
Landsrets kendelse til 
Højesteret. Ifølge forenin-

gen er kæren udarbejdet af 
advokat Louise Faber i sa-
marbejde med advokat Tage 
Kragbak. Uanset udfaldet af 
kæren oplyser foreningen, 
at den vil fortsætte selve 
retssagen om den 3. Limf-
jordsforbindelse.



Aalborg, Vestbyen
Kastetvej 40
9000 Aalborg
T 8222 9040

Mette og Kent er nye rådgivere i Sparekassen Danmark 
Vestbyen. De har solid erfaring med i bagagen – og de 
glæder sig til at fi nde gode løsninger til dig.

I Sparekassen Danmark sætter vi os altid grundigt ind i 
din økonomi. Det gør vi gennem personlig rådgivning, 
der tager udgangspunkt i dig og din virkelighed. 

Vil du møde en rådgiver, 
som tager sig god tid til dig?
Så kig forbi Sparekassen Danmark Aalborg Vestbyen 
og mød Mette, Kent og resten af holdet – eller kontakt 
os, hvis du vil høre mere om dine muligheder.

Nye ansigter. 
Masser af erfaring.

Nye kunderådgivere i Aalborg Vestbyen

Mette
T 8671 0128
mkw@spard.dk

Kent
T 8671 0129
kema@spard.dk

Casper Hestbech (i midten) bliver ny leder af Huset og skal sammen med de fire områdeledere stå for den fælles retning. 
Foto: Huset i Hasserisgade

Erfaren kulturprofil bliver leder af Huset i Hasserisgade
Fra 1. oktober får Huset i Hasserisgade ny leder. Valget er faldet på Casper Hestbech, der kommer med mere end 25 års erfaring fra kultur-, musik- og 
eventbranchen.

Af Matias Kirstein Petersen

Der bliver skiftet ud på leder-
posten hos Huset i Hasseris-
gade. Bestyrelsen har ansat 
50-årige Casper Hestbech, 

som sammen med stedets 
eksisterende lederteam skal 
stå i spidsen for Huset. En 
af opgaverne bliver at skabe 
en fælles retning på tværs af 
husets fire områder inden for 

musik, billedkunst, teater og 
kulturhus.

Har ledet Hobro Byforum
Casper Hestbech kommer 
senest fra en stilling som led-

er af Hobro Byforum. Her var 
han blandt andet ansvarlig 
for megaeventet ”Midgårds-
ormen”, der ifølge Huset 
tiltrak omkring 100.000 
gæster, samt etableringen af 

Student Hub Hobro. Tidlige-
re har han været direktør for 
Mariager Saltcenter, leder af 
1000Fryd og afdelingsled-
er for kultur på Trekanten 
Bibliotek & Kulturhus i Aal-
borg Øst. Han har desuden 
været velgørenhedschef i 
CoolUnite Fonden og har en 
baggrund som professionel 
musiker og musikpædagog.

”Jeg glæder mig meget til 
at blive en del af Huset. 
Der er allerede fire stærke 
kulturmiljøer og noget helt 
særligt at bygge videre på. 
Min første opgave bliver at 
lytte og lære menneskene, 
faglighederne og huset or-
dentligt at kende. Sammen 
skal vi skabe en fælles ret-
ning, som respekterer de 
enkelte områders egenart 
og samtidig gør Huset til et 
endnu stærkere kraftcenter 
for dem, der skaber mor-
gendagens kultur – både på 
og bag scenen,” lyder det fra 
Casper Hestbech i en pres-
semeddelelse.

Fire områdeledere fort-
sætter
Den nye leder kommer til 

at arbejde sammen med 
Husets fire nuværende om-
rådeledere, som fortsat har 
ansvaret for hver deres del 
af kulturinstitutionen i Has-
serisgade. Ambitionen er 
blandt andet at skabe en 
tættere sammenhæng mel-
lem de fire områder og sam-
tidig bevare deres forskellige 
faglige profiler. Bestyrelses-
formand Nuuradiin Hussein 
fremhæver især den kom-
mende leders erfaring fra 
kulturlivet.

”I Casper har vi fundet en 
erfaren og visionær leder 
med et stærkt kendskab til 
kulturlivet og en særlig evne 
til at skabe fællesskaber 
og bygge bro mellem men-
nesker og miljøer.”

Huset fortæller i øvrigt, at 
man samtidig arbejder på at 
give kunstinteresserede aal-
borgensere flere muligheder 
for selv at være skabende og 
udøvende.



www.greenhouse.dk
 Tlf.: 98 33 23 33 | Mail: info@greenhouse.dk

DIT DRØMMEHUS:
SELVBYG ELLER MEDBYG

Af Jesper Franzen

Når solen og de lunere tem-
peraturer vender tilbage, 
begynder mange boligejere 
samtidig at kigge ud på haven 
og overveje nye projekter. Det 
betyder også, at efterspørg-
slen på håndværkere typisk 
stiger på samme tids-punkt.

På forkant med havesæ-
sonen
Hos Nordjysk Anlæg peger 
Jacob Madsen derfor på vin-

teren og det tidlige forår som 
et oplagt tidspunkt til at få 
realiseret planerne.

”Vi kan sagtens lave havean-
læg gennem vinteren, så 
længe frosten ikke bider for 
hårdt i jorden. Alligevel er 
det typisk først, når varmen 
vender tilbage, at folk begyn-
der at tænke på haven igen,” 
fortæller han.

Haven kan stå klar
Netop forskellen mellem 

årstiderne kan ifølge Jac-
ob Madsen være værd at 
have med i overvejelserne. 
Hvor mange henvendelser 
naturligt kommer på samme 
tid om foråret, er vinteren 
lavsæson for håndværkerne. 
Derfor behøver haveprojektet 
ikke nødvendigvis vente på, at 
den nye havesæson allerede 
er begyndt. Det kan for eks-
empel være anlægsarbejde 
i forbindelse med en ny eller 
eksisterende have.

”Nogle kunne allerede have 
realiseret deres ønsker i løbet 
af vinteren eller det tidlige 
forår og på den måde stå med 
deres drømmehave, når so-
lens stråler lokker dem uden-
for.”

Nordjysk Anlæg
Voerbjergvej 25, 9400 Nør-
resundby
Telefon: 26 16 05 52
jacob@nordjyskanlaeg.dk
www.nordjyskanlaeg.dk

Drømmehaven kan begynde om vinteren
De fleste begynder først at tænke på haven, når forårsvarmen vender tilbage. Men ifølge Nor-
djysk Anlæg kan en stor del af arbejdet med den kommende sæsons have med fordel klares 
allerede i vinterhalvåret.

Nordjysk Anlæg udfører haveanlæg året rundt, så længe vejret og jordforholdene tillader det. Foto: Nordjysk Anlæg

Betalt indhold

Scan QR-koden
Lyt til de tre episoder via vores hjemmeside. Åbn dit 
kamera på din smartphone og hold telefonen, så QR-
koden vises på skærmen gennem kameraet. Den genk-
ender så QR-koden og viser en notifikation, som du nu 
skal trykke på for at åbne linket.

Har du hørt den lokal-
historiske podcast fra 
Hasseris Lyd:  
Churchill-klubben?



Hvad sker  
der efter  
et dødsfald?
Vi hjælper jer  
trygt gennem  
dødsbobehandlingen.
Når en nærtstående går bort, står 
de efterladte ikke kun med sorgen, 
men også med en række praktiske 
og juridiske beslutninger. Boet efter 
afdøde skal opgøres, og der skal 
tages stilling til både værdier,  
gæld og arveforhold.

Hos HaugaardBraad bistår vores 
specialiserede advokater med råd-
givning og håndtering af dødsboer. 
Vi hjælper med at skabe overblik og 
sikre en tryg og korrekt behandling 
af boet – altid tilpasset den enkelte 
families situation.

(+45) 98 77 50 30 
haugaardbraad.dk

Søren Bjerre Bach

Tommy Olesen

Den første bolig, familieforøgelse eller planlægning af  
fremtiden? Hos os får du rådgivning, der passer til dig og dit liv.

Og fordi vi er foreningsejet, får du også adgang til en række 
attraktive fordele og produkter, når du samler din økonomi hos 
os. Du kan bl.a. få rabat på udvalgte boliglån og penge tilbage 
på en lang række bankgebyrer.

Kig forbi Hasserisvej 113, og hør mere om dine muligheder.

Dine behov ændrer sig 
gennem livet – vi følger med

     Erhvervsprofilen

Flere bruger i dag AI som sparringspartner i både små og store beslutninger. Men et over-
bevisende svar er ikke nødvendigvis det samme som god dømmekraft. Modelfoto

Bør vi spørge AI til råds?
AI kan hjælpe os med at se en situation fra flere vinkler. Men når vi spørger den til råds om 
livets svære valg, bør vi huske, at et overbevisende svar ikke nødvendigvis er et godt råd.

Indlæg af psykolog Mathil-
de Serup

Der er sket et skred i den 
måde, vi bruger kunstig 
intelligens på. For få år 
siden talte vi primært om 
AI som et værktøj, der 
kunne hjælpe med at ef-
fektivisere vores arbejde 
ved eksempelvis at skrive 
en tekst eller finde infor-
mation. I dag er brugen af 
AI for mange blevet noget 
mere end det. Vi bruger den 
ikke bare til at løse opgaver, 

men til at tænke sammen 
med os. Vi spørger AI, hvad 
vi skal svare på en svær 
besked. Om vi overreagerer 
i en konflikt. Hvordan vi skal 
håndtere en kollega, der går 
os på nerverne. Om vi skal 
sige vores job op. Det er 
ikke svært at forstå hvor-
for. AI er altid tilgængelig, 
og den kan på få sekunder 
formulere et svar, der virker 
både reflekteret og nuan-
ceret. Og det kan føles som 
en stor hjælp, særligt når vi 
selv står midt i noget, der 

føles kaotisk. Men netop 
dér opstår også et psykolo-
gisk dilemma. For det, der 
føles som forståelse, er ikke 
nødvendigvis det samme 
som dømmekraft. 

AI er meget god til at ska-
be sammenhæng i den in-
formation, vi giver den, og 
formulere svar, der virker 
overbevisende. Det er dens 
styrke, men også noget, der 
kan gøre det svært at for-
holde sig kritisk til svaret. 

AI ser kun vores version
Det bliver særligt ty-
deligt, når vi bruger AI til 
spørgsmål uden ét kor-
rekt svar. Hvis vi spørger, 
hvorvidt vi bør sige ja eller 
nej til en vigtig beslutning, 
afhænger vurderingen af 
kontekst og detaljer, som 
måske aldrig kommer med i 
vores beskrivelse. Vi men-
nesker er nemlig ikke neu-
trale fortællere om vores 
eget liv. Vi husker bestemte 
ting, glemmer andre og 
påvirkes af vores følelser. 
Hvis vi allerede tror, at en 
kollega ikke respekterer os, 
vil vi lettere lægge mærke 
til det, der bekræfter den 
fortælling. AI får derfor ikke 
adgang til situationen, men 
til vores version af den. Den 
har ikke hørt tonefaldet, 
set kropssproget eller op-
levet det, der ligger forud 
for episoden. Vores egen 
fortolkning sniger sig nem-
lig ofte ind i spørgsmålet 
og bliver dermed en del af 
præmissen for svaret. Alli-
gevel kan svaret føles som 
en neutral vurdering udefra.

Psykologens klumme

Sproglig sikkerhed er 
ikke sikker viden
Det er særligt vigtigt, fordi 
vi ofte søger sparring, når 
vi er stressede, vrede eller 
usikre. Netop dér længes vi 
efter klarhed, og et tydeligt 
AI-svar kan opleves som en 
lettelse. Men sproglig sik-
kerhed er ikke det samme 
som sikker viden. Et svar 
kan være elegant formul-
eret og stadig være forkert. 
Det kan være empatisk og 
samtidig bygge på en mis-
forståelse eller mangle af-
gørende oplysninger. 

Nyere forskning peger på, 
at vi kan komme til at stole 
for meget på AI’s anbe-
falinger, særlig når svarene 
virker overbevisende, og 
situationen er kompleks, 
og anbefalingerne samtidig 
bekræfter det, vi allerede 
tror. Man kan selvfølgelig 
bede AI om at udfordre ens 
antagelser eller pege på 
blinde vinkler. Men vi sæt-
ter stadig selv rammen. Vi 
definerer problemet, vælger 
oplysningerne og bestem-
mer, hvilke perspektiver der 
skal undersøges. 

Mennesket skal træffe 
beslutningen
Her kan et andet menneske 
noget, AI ikke kan på samme 
måde. Ikke fordi vi men-

nesker er frie for bias eller 
blinde vinkler, men fordi vi 
kan bringe erfaring og egne 
perspektiver ind i samtalen. 
Et menneske kan ikke kun 
svare på det spørgsmål, vi 
stiller, men også udfordre 
den måde, vi har forstået 
problemet på, som ikke nød-
vendigvis kan formuleres i 
en prompt. Det afgørende 
er derfor ikke, om vi bruger 
AI, men hvilken rolle vi giver 
den. AI kan være en stærk 
hjælp, når vi skal sætte 
ord på noget svært, skabe 
overblik eller undersøge en 
situation fra flere vinkler. 
Men et overbevisende svar 
er ikke det samme som god 
dømmekraft. Dømmekraft 
formes også af erfaring, 
værdier, relationer og situ-
ationsfornemmelse, og den 
udvikles ofte netop i mødet 
med andre mennesker, som 
kan udfordre os på måder, vi 
ikke selv havde forudset. AI 
kan pege på muligheder og 
konsekvenser, men den skal 
ikke leve med dem bagefter. 
Derfor bør AI ikke erstatte 
menneskelig sparring eller 
vores egen dømmekraft, 
men bruges som et redskab, 
der kan kvalificere begge 
dele.



Arrangementer og gudstjenester
i HASSERIS KIRKE

HASSERIS  
K I R K E

Følg os på:
           Facebook:  
           Hasseris Kirke

           Instagram:  
           @hasseriskirke

AKELA i samarbejde med “Fjordens 
Frøkener”, “Aalborgkoret” og Hasseris 
Kirkes Ungdomskor
 
AKELA er en strygekvartet, som blev dan-
net i 2019 af studerende på Det Danske 
Musikkonservatorium.  AKELA har et øn-
ske om at kaste nyt lys over den danske 
sangskat og har derfor i samarbejde med 

Phillip Faber fået arrangeret 12 velkendte 
danske sange for strygekvartet og sam-
arbejder nu med lokale kor rundt i hele 
Danmark om at lave koncerter med dan-
ske sange som omdrejningspunkt. 

Koncerten vil både indeholde kor og stry-
gekvartet sammen og hver for sig.

Billetpris: 125 kr. – købes i døren. 

I efteråret 2026 har Livsværk 10-års jubi-
læum. Det fejrer vi med en stor jubilæum-
skoncert i Hasseris Kirke. 

Under ledelse af Liv Kirstine Lund Poulsen 
inviterer Livsværk publikum til en festlig 
og stemningsfuld eftermiddag med et ud-

valg af de værker og sange, som har haft 
særlig betydning for koret gennem årene, 
samt nye musikalske indslag, der peger 
frem mod kommende kapitler i Livsværks 
historie. 

Publikum kan forvente en unik kon-
certoplevelse, hvor fortid og nutid mødes 
i et stort musikalsk fællesskab.

Historikere siger, at historien ikke genta-
ger sig; men politologer leder efter møn-
stre og paralleller. 

Måske siden 9/11 2001 eller senest si-
den Ruslands angreb på Ukraine i 2022 
er Europa truet af Rusland; krig er en 
reel mulighed … også i Danmark, også i 
Nordjylland.

For 90 år siden var Danmark truet og blev 
senere besat.  Kaj Munk opfordrede til 
modstand, og sammenhold. Kan han in-
spirere os i dag? Oplægget har fire afsnit: 
personen Kaj Munk; hans samtid i tiden 
op til og under 2. Verdenskrig; vores tid 
og; hvad kan vi lære af Kaj Munk mht. 
resiliens og modstandskraft?

Koncert: Danske sange -genfortalt 
Torsdag d. 22. oktober kl. 19.30

Jubilæumskoncert med Livsværk 
Lørdag d. 10. oktober kl. 16.00

Hasserisaften - Kaj Munk som inspirator i en kaotisk verden?
Onsdag d. 21. oktober kl. 19.30 Ved Søren Dosenrode.

Arrangementer i Oktober
Søndag d. 4. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Anne Sophie Bredmose
Onsdag d. 7. oktober Kl. 17.30 DiveIn v/Johanne Rom Stage
Onsdag d. 7. oktober  Kl. 14.30 Kontaktklub ved Johnny Sort Jensen
Søndag d. 11. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Johs Kühle
Torsdag d. 15. oktober Kl. 14.00 Høstgudstjeneste for ældre v/Rune Thomassen
Søndag d. 18. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Rune Thomassen
Onsdag d. 21. oktober Kl. 16.15 Kirke for småfolk v/Rune Thomassen
Søndag d. 25. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Johs Kühle
Tirsdag d. 27. oktober Kl. 19.30 Ro til tro v/Rune Thomassen

Gudstjenester i Oktober
Søndag d. 4. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Anne Sophie Bredmose
Onsdag d. 7. oktober Kl. 17.30 DiveIn v/Johanne Rom Stage
Søndag d. 11. oktober Kl. 10.00 Højmesse ved Johs Kühle
Torsdag d. 15. oktober Kl. 14.00 Høstgudstjeneste for ældre v/Rune Thomassen
Søndag d. 18. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Rune Thomassen
Onsdag d. 21. oktober Kl. 16.15 Kirke for småfolk v/Rune Thomassen
Søndag d. 25. oktober Kl. 10.00 Højmesse v/Johs Kühle
Tirsdag d. 27. oktober Kl. 19.30 Ro til tro ved Rune Thomassen

Hvad sker der, når man når 
en alder, hvor en stor del af 
livet allerede ligger bag én? 
Er det for sent at ændre kurs, 
få nye venner eller finde 
kærligheden igen? Og hvor 
meget skal man rydde op i 
sit tidligere liv, før der bliver 
plads til noget nyt? Det er 
nogle af de spørgsmål, An-
nette Møller tager fat på i ro-
manen ”3. sal”. Her møder vi 
Kaj og Benedikte, som begge 
er i begyndelsen af 70’erne 
og bor som genboer i den 
samme opgang. De kommer 
fra meget forskellige verden-
er og har umiddelbart ingen 
grund til at opsøge hinan-
den, men en ganske almind-
elig postpakke bliver begyn-
delsen på en kontakt mellem 
dem. Bag deres lukkede døre 
gemmer der sig historier om 
tidligere forhold, børn, skyld, 
skuffelser og valg, som har 
sat deres spor. Begge står et 
sted i livet, hvor de måske for 
første gang har mulighed for 
at spørge sig selv: Hvad vil 
jeg egentlig nu?

Plads til noget nyt
Når man bliver ældre, kan 
blikket søge tilbage mod de 
valg, man traf – og dem, man 
ikke traf. Nogle valg kan ikke 
ændres, og nogle relationer 
kan ikke genskabes. Men 
man kan stadig vælge men-
nesker til, vælge noget fra 
og give sig selv lov til at beg-
ynde på noget nyt. Romanen 
kredser også om de relati-
oner, vi skaber gennem livet. 
Nye mennesker kan skabe et 
frirum fra de roller, man har 
haft som eksempelvis ægte-
fælle, forælder, ven og kolle-
ga – og give mulighed for at 
opdage nye sider af sig selv.

Livet som en bygning
Titlen ”3. sal” bliver en meta-
for for livet. Vi bevæger os 
gennem vores egen livs-
bygning og samler ting op 
undervejs. Noget gemmer 
vi væk, mens andet følger 
med os, selvom det måske er 
blevet tungt at bære. På et 
tidspunkt kan behovet opstå 
for at spørge: Hvad skal be-
holdes? Hvad skal tilgives? 

Hvad skal smides ud? Og 
hvad skal der være plads til 
fremover? ”3. sal” er først og 
fremmest en fortælling om 
at gribe de muligheder, livet 
giver. Den minder om, at livet 
ikke nødvendigvis bliver min-
dre interessant med alderen, 
og at tidligere valg ikke be-
høver at definere resten af 
livet. Der kan stadig komme 
nye mennesker, nye venska-
ber og nye kapitler.

En stille fortælling
”3. sal” er en stille og efter-
tænksom roman, som ikke 
råber sine pointer ud, men 
giver anledning til at tænke 
over sit eget liv. Måske er 
det netop bogens største 
kvalitet: at den får læseren 
til at spørge, om der stadig er 
en dør i ens egen livsbygn-
ing, man har lyst til at åbne.

Fakta om bogen
Forfatter: Annette Møller
Genre: Roman
Sideantal: 142 sider
Udgivelsesår: 2025
Forlag: Kahrius

Hasseris Bibliotek anbefaler:  
”3. sal” af Annette Møller
En stille og eftertænksom roman om livsvalg, nye relationer og mu-
ligheden for at begynde på noget nyt – også sent i livet.

I ”3. sal” mødes Kaj og Benedikte sent i livet og åbner døren til nye muligheder.

hasserisavis.dk
-

- lokale nyheder hver dag

Næste udgave 
udkommer  
d. 28. oktober
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Tømrer?
Murer?

Rørsmed?

– vi skaber hjem til mennesker

Gør en forskel i andre menneskers hjem. Søg en læreplads som 
ejendomsservicetekniker hos Himmerland

Hos os får du lov til at være en del af det hele

Palle Mørch A/S - Din genvej til Energibesparelser
Fordele ved energiportalen:
•	 Alarmer	ved	stort	forbrug
•	 Du	kan	opdage	vandspild	i	tide
•	 Alt	bliver	aflæst	samme	dag
•	 Flytteaflæsninger	aflæses	automatisk
•	 Aflæsninger	foretages	trådløst	uden	at	forstyrre	ejer	eller	lejere
•	 Du	kan	følge	lejernes	forbrug	og	advares	i	god	tid	om	
	 efterregninger	og	for	stort	forbrug
•	 Indberetninger	om	ejendomsinformation	og	flyttere
	 Indberettes	let	på	portalen
•	 Metrius	”smileyordning”	gør	det	let	for	lejere	at
	 sammenligne	sit	forbrug	med	andres

Det er nu lovpligtigt jf. BEK nr. 734 at beboere skal have  
forbrugsinformation flere gange årligt.

Hasserisgaarden
Hasserisvej	117,	9000	Aalborg
Tlf.	98	12	86	66
Www.	pallemørch.dk

- Varmeregnskab
- El regnskab
- Vandregnskab

Advokatens klumme: Ejerboligsalg uden ejendomsmægler
Et selvsalg kan spare dig for ejendomsmæglerens salær, men de juridiske faldgruber forsvinder ikke af den grund.

Af Tommy Olesen, Advokat og 
partner, Haugaard | Braad Ad-
vokatpartnerselskab. 

Du har besluttet dig. Huset 
skal sælges. Du har måske 
allerede regnet lidt på økono-
mien. Hvad kan huset sælges 
for? Hvor meget skal der bru-
ges på at sætte det i stand? 
Og ikke mindst: Hvorfor skal 
en ejendomsmægler egentlig 
have så mange penge for at 
sælge mit hus?

For i en tid, hvor man kan 
sælge bilen på nettet, be- 
stille dagligvarer med få klik 
og finde sin næste feriebolig 

uden hjælp fra et rejsebureau, 
kan det være fristende at 
tænke: Hvor svært kan det 
være at sælge et hus selv? På 
den måde kan gør-det-selv-
løsningen se ganske attraktiv 
ud – ikke mindst fordi et sparet 
ejendomsmæglersalær hurtigt 
kan mærkes på bundlinjen. Men 
en bolighandel er ikke bare en 
annonce, en fremvisning og et 
håndtryk. Når den rigtige køber 
endelig står i døren, begynder 
 en anden og mindst lige så 
vigtig del af processen. For 
hvem sørger for, at købsaftalen 
er korrekt? Er huseftersyns-
ordningen håndteret rigtigt? 
Hvilke oplysninger skal du som 

sælger give om huset? Hvad 
betyder servitutterne? Og 
hvad nu, hvis der senere duk-
ker en fejl op, som køber mener, 
at du hæfter for? Det er her, 
at forskellen mellem at finde 
en køber og at gennemføre en 
bolighandel bliver tydelig.

Mægleren er ikke et krav
Når vi taler om at sælge din 
ejerbolig ved et såkaldt selv-
salg, så lad os starte med at slå 
fast, at der ikke er noget krav 
om, at en ejerbolig skal sæl-
ges gennem en ejendomsmæ-
gler. Du kan derfor helt lovligt 
vælge at sælge din ejerbolig 
ved selvsalg. Ejendomsmægle-
rens kerneopgave er overord-
net at hjælpe dig som sælger 
med at finde en køber. I proces-
sen med at finde en køber lig-
ger der dog også mange andre 
opgaver. Her kan for eksempel 
nævnes det at give sælger råd 
og vejledning i salgsprocessen, 
rådgive om salgsprisen, udar-
bejde salgsopstilling, stille op 
til fremvisninger og forhandle 
med potentielle købere. Dette 
er i sig selv opgaver, der er 
både tidskrævende og kan 
kræve en særlig faglig snilde 
for at lykkes med at løse. Men 

alle opgaver har det væsentlig-
ste formål, at ejendomsmæ-
gleren skal finde den rette 
køber til din bolig. Derfor følger 
det også naturligt heraf, at har 
du allerede fundet en køber, og 
er I enige om prisen for boligen, 
behøver du ikke kaste dyre 
penge efter en ejendomsmæ-
gler. I dette tilfælde vil flere af 
ejendomsmæglerens ydelser 
blive overflødige, og derfor 
kan du i dette tilfælde nok 
godt spare salæret til ejendo-
msmægleren.

Har du i øvrigt lysten, tiden og 
evnerne til selv at stå for salgs-
arbejdet, er der heller ikke no-
get i vejen for at sælge boligen 
ved selvsalg, selvom du ikke på 
forhånd har fundet en køber.
Men det må ikke gå i glemme-
bogen, at selvom der kan være 
tilfælde, hvor du muligvis kan 
spare ejendomsmægleren, er 
bolighandlen langt fra i mål, når 
de opgaver, som ejendoms-
mægleren ellers ville løse, er 
udført. Tværtimod begynder 
herefter den del, hvor der er 
særligt meget på spil juridisk.

Boligrådgiverens rolle
Som eksempler på nogle af de 

væsentligste elementer, der 
indgår i bolighandlen, efter 
der er fundet en interesseret 
køber, kan nævnes:
• Forhandling af pris og 
handelsvilkår
• Udarbejdelse af købsaftalen 
og andre relevante doku-
menter, for eksempel en for-
trydelseserklæring
• Iagttagelse af den såkaldte 
huseftersynsordning, herunder 
indhentelse af en tilstandsrap-
port, elinstallationsrapport og 
et tilbud på ejerskifteforsikring
• Indhentelse og fremlæggelse 
af relevante dokumenter og 
oplysninger om ejendommen, 
herunder tingbogsattest og 
BBR-ejermeddelelse
• Håndtering af sælgeransva-
ret, herunder sælgers såkaldte 
loyale oplysningspligt

Dette er opgaver, der kræver 
en særlig faglighed, og som 
indebærer en stor økonomisk 
risiko, hvis de ikke håndteres 
korrekt. Et enkelt overset 
forhold kan være langt dyrere 
end det salær, du forsøgte at 
spare i første omgang. Derfor 
skal der også skelnes mellem 
at undvære en ejendomsmæ-
gler og at undvære rådgivning 

i det hele taget. Særligt henset 
til, at ejerboligen for langt de 
fleste er det dyreste aktiv, de 
nogensinde kommer til at eje. 
En sådan rådgiver vil i langt 
de fleste tilfælde bestå af en 
boligadvokat. Ud over at sikre, 
at de juridiske forhold er på 
plads, er du med en boligadvo-
kat også sikret økonomisk via 
advokatens ansvarsforsikring, 
hvis der bliver begået fejl i 
processen, som betyder, at du 
lider et tab. Boligadvokaten 
er således din juridiske sikker-
hedsline, når bolighandlen skal 
gennemføres.

Spar ikke rådgivningen 
væk
Et selvsalg af ejerboligen uden 
brug af ejendomsmægler kan 
virke lokkende for at spare et 
dyrt ejendomsmæglersalær, 
men det medfører også en  
tidskrævende og risikofyldt 
opgave for dig som sælger. Det 
første kan i visse tilfælde være 
fornuftigt. Det sidste er efter 
min opfattelse langt fra en god 
idé. Min anbefaling er derfor 
klar: Brug en boligadvokat eller 
anden rådgiver, når du handler 
med fast ejendom.

Advokatens klumme



Klassisk liebhavervilla i Indre Hasseris
Villa fra 1908, hvor klassiske detaljer, moderne opdateringer og lyse opholdsrum mødes.

Månedens Villa i Hasseris

 Fakta om boligen
· Gennemgribende renoveret omkring 2020
· Unoform-køkken med udgang til vestvendt terrasse
· Sildebensparket og markant hall med høj loftshøjde
· Lyse opholdsrum i forbindelse med glasorangeri
· Restaureret kælder med gulvvarme
· Stor dobbeltgarage - plads til opbevaring

Kontant 	 kr. 11.500.000 
Ejerudgift	 kr. 5.307 
Energimærke 	 E
Adresse: Hasserisvej 110, 9000 Aalborg
 
Kontakt Jette Gudiksen fra Thorkild Kristensen på 23 41 
64 14 for yderligere oplysninger samt en fremvisning.

mens et lyst glasorangeri til-
fører endnu et opholdsrum 
og skaber tæt kontakt mel-
lem boligen og haven.

Opdateret fra kælder til 
kvist
Kælderen blev restaureret 
i 2013 og yderligere op-
dateret i 2020 med blandt 
andet udvendigt dræn, 
forbedret isolering og gulv-
varme. Etagen rummer de-
suden køkken samt flere an-
vendelige rum. Ejendommen 
har løbende fået opdateret 
klimaskærmen, mens vindu-
erne er fra 2009.

Privat udeliv
Haven er regulær og af-
skærmet med flere opholds-
muligheder omkring huset. 
Den vestvendte terrasse 
fungerer som det naturlige 
samlingspunkt i sommer-
halvåret, og en stor dobbelt-
garage giver plads til både 
biler, opbevaring og hobby. 
Placeringen i Indre Hasseris 
giver samtidig kort afstand 
til skoler, indkøb, grønne om-
råder og Aalborgs centrum.

Betalt samarbejde
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DIN BOLIG?

INDEHAVER
Frank V. Andersen

INDEHAVER
Martin Lindhøj

INDEHAVER
Jette Gudiksen

INDEHAVER
Allan Nørgaard

VI ER DEN BEDST SÆLGENDE 
VILLA-MÆGLER I HELE 9000 AALBORG

Vi har mere end 40 års erfaring og 
24 engagerede medarbejdere, som 
er klar til at hjælpe. Vi tilbyder altid 
en gratis og uforpligtende vurdering. 

Kontakt os på 96 31 60 00

På Hasserisvej ligger denne 
klassiske villa fra 1908, hvor 
husets oprindelige propor-
tioner og arkitektoniske 
karakter er bevaret gennem 
en omfattende moderni-
sering. Ejendommen blev 
gennemgribende istandsat 
omkring 2020 og fremstår i 
dag med en kombination af 
klassiske detaljer og nutidige 
løsninger.

Klassiske rammer
En højloftet hall danner an-
komsten til boligen og leder 
videre til to stuer en suite. 
Her binder sildebenspar-

ketten opholdsrummene 
sammen, mens husets pro-
portioner og originale udtryk 
fortsat præger indretnin-
gen. På førstesalen findes 
blandt andet et opdateret 
badeværelse med brus, 
badekar, fritlagte bjælker og 
ovenlys.

Samlingspunkt mod ha-
ven
Køkkenet er udført fra Uno-
form og ligger i naturlig 
forbindelse med spise- og 
opholdsafdelingen. Herfra 
er der direkte adgang til den 
store vestvendte terrasse, 



Et nyt køkken er en stor beslutning. Det må gerne kunne mærkes.

Ikke bare i designet. Men i følelsen bagefter. Den stille sikkerhed i, at 
det var det rigtige valg. At det holder. At det giver mening.

Det er den følelse, vi bygger køkkener efter.

I over 50 år har vi solgt gode køkkener til nordjyder. Det er den slags 
tryghed, der giver ro i maven, og så kan du sove trygt om natten. 
 
Vi synes, det er blevet dyrt nok at være dansker. Derfor sparer du 
momsen på alle vores køkkener, bad og garderober ved bestilling inden 
udgangen af 2026. Uanset hvornår det skal leveres.

Spar momsen - og  

sov trygt om natten

+45 44 45 43 60
jke-aalborg@jke-aalborg.dk 

www.jke-design.com

Åbningstider  
Mandag - Fredag: 10:00 - 17:00 

Lørdag: 10:00 - 14:00

St. Ajstrup Gruppen  
– et trygt sted at handle

JKE Aalborg  
Hobrovej 347 
9200 Aalbrog SV

Køkkenlørdag 

 

3. oktober 2026 | kl. 10:00 - 15:00

 
Kig ind og oplev et magisk univers 

af køkken, bad og garderober.

 
Vi byder på lidt godt til ganen hele 

dagen.


